
A2.41.1 De kunst van het onderhandelen 
Die Kunst zu verhandeln

 

Video: https://www.youtube.com/watch?v=z1kiqghI-Sc
Debatteren (Debattieren)

Argumenten (Argumente)

Het debat (Die Debatte)

De tegenstander (Der Gegenspieler)

Een argument
weerleggen

(Ein Argument widerlegen)

Het oneens zijn (Nicht einverstanden sein)

Argumentatie (Argumentation)

Overtuigen (Überzeugen)

Argumenteren (Argumentieren)

1. Waar gaat het vooral om bij debatteren?

a. Om snel praten b. Om hard praten 

c. Om goede argumenten d. Om de tegenstander uitlachen 
2. Wat moet je doen als je het niet eens bent met de ander?

a. Niets zeggen en gewoon knikken b. De ander meteen onderbreken 

c. Rustig uitleggen waarom je het niet eens bent d. Boos worden en harder praten 
3. Hoe kun je een argument van de tegenstander het beste weerleggen?

a. Door het te negeren b. Door over een ander onderwerp te beginnen 

c. Door een beter voorbeeld te geven d. Door de tegenstander persoonlijk aan te vallen 
4. Waarom is het belangrijk om korte en duidelijke zinnen te gebruiken in een debat?

a. Dan klinkt je taal formeler b. Dan begrijpt iedereen jouw argumentatie
beter 

c. Dan hoef je niet naar de ander te luisteren d. Dan win je het debat altijd 
1-c 2-c 3-c 4-b

1. Sehen Sie sich das Video an und beantworten Sie die zugehörigen Fragen. 

2. Lesen Sie den Dialog und beantworten Sie die Fragen. 

Debat over het projectplan
Debatte über den Projektplan

Hendrik: Ik wil morgen met het team debatteren over
het projectplan. 

(Ich möchte mich morgen mit dem Team über den
Projektplan austauschen und darüber diskutieren.)

Roos: Goed idee, maar denk eerst aan sterke
argumenten voor het debat, voor jouw positie. 

(Gute Idee, aber überlege zuerst gute Argumente für
deine Stellung im Streit.)

Hendrik: Ik heb je mijn plan al verteld. Mijn voorstel is
goedkoper en flexibeler, dat zal wel overtuigen. 

(Ich habe dir meinen Plan schon erklärt. Mein
Vorschlag ist günstiger und flexibler — das sollte
überzeugen.)

Roos: Daar ben ik het niet helemaal mee eens. Jouw
plan kost ook veel tijd. 

(Da bin ich nicht ganz deiner Meinung. Dein Plan
kostet auch viel Zeit.)
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https://app.colanguage.com/de/niederlaendisch/dialoge/leren-argumenteren
https://www.youtube.com/watch?v=z1kiqghI-Sc


Hendrik: Hm, ik denk dat ik dat argument morgen wel
kan weerleggen. 

(Hm, ich glaube, dieses Argument kann ich morgen
widerlegen.)

Roos: Dat is goed. Ik denk zeker dat we een
compromis zullen vinden tussen de
voorstellen. 

(Das ist gut. Ich bin mir sicher, dass wir einen
Kompromiss zwischen den Vorschlägen finden
werden.)

Hendrik: Ja, precies. Soms is een klein compromis beter
dan blijven discussiëren. 

(Ja, genau. Manchmal ist ein kleiner Kompromiss
besser, als endlos weiter zu diskutieren.)

Roos: Ik geloof dat het een interessant debat zal
worden. 

(Ich denke, es wird eine interessante Debatte.)

1. Lees de dialoog. Wat wil Hendrik morgen doen met het team?

a. Hij wil een sociale activiteit organiseren. b. Hij wil zonder discussie een besluit nemen.

c. Hij wil debatteren over het projectplan. d. Hij wil onderhandelen over zijn salaris.
2. Waarom denkt Hendrik dat zijn voorstel goed is?

a. Omdat het goedkoper en flexibeler is. b. Omdat er geen tegenargumenten mogelijk
zijn.

c. Omdat iedereen in het team het al positief
vindt.

d. Omdat het zonder twijfel het snelste is.

1-c 2-a
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