
A2.33.1 Aprire una SRL in Italia 
Abrir una SRL en Italia

 

Vídeo: https://www.youtube.com/watch?v=v4nntTXnoLc
La SRL (La SRL)

Il giovane imprenditore(El joven emprendedor)

La società (La sociedad)

Il capitale sociale (El capital social)

Due soci (Dos socios)

Il notaio (El notario)

Le tasse (Los impuestos)

Il commercialista (El asesor fiscal)

Avviare l'azienda (Poner en marcha la empresa)

1. Che esperienza descrive il narratore?

a. L'esperienza di lavorare come notaio b. L'esperienza di studiare all'università 

c. L'esperienza di aprire una SRL in Italia d. L'esperienza di chiudere una società 
2. Quanti soci hanno versato il capitale sociale?

a. Due soci b. Un socio 

c. Tre soci d. Quattro soci 
3. Qual è il costo più pesante citato nella procedura?

a. Il capitale sociale b. Le tasse 

c. Il notaio d. Il commercialista 
4. Quanto è il totale approssimativo solo per aprire l'azienda?

a. Circa novecento euro b. Circa diecimila euro 

c. Circa cinquecento euro d. Circa tremilacinquecento euro 
1-c 2-a 3-c 4-d

1. Mira el vídeo y responde a las preguntas relacionadas. 

2. Lee el diálogo y responde a las preguntas. 

Mirko parla con la commercialista per aprire una SRL
Mirko habla con la contadora para abrir una SRL

Mirko: Buongiorno, vorrei chiedere qualche
informazione perché sto pensando di aprire
una SRL. 

(Buenos días, quisiera pedir información
porque estoy pensando en abrir una SRL.)

Commercialista: Certo, mi spieghi la sua idea e che tipo di
attività vorrebbe avviare. 

(Claro, explíqueme su idea y qué tipo de
actividad le gustaría comenzar.)

Mirko: Sto valutando una piccola società di servizi
digitali per aziende. 

(Estoy considerando una pequeña sociedad de
servicios digitales para empresas.)

Commercialista: Perfetto. È in società con qualcun altro? (Perfecto. ¿Va a estar asociado con alguien
más?)

Mirko: Sì, con un collega con cui collaboro da anni. (Sí, con un colega con el que colaboro desde
hace años.)
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Commercialista: Allora, innanzitutto dovete versare il capitale
sociale e fare l'atto dal notaio. 

(Entonces, en primer lugar deben aportar el
capital social y formalizar la escritura ante
notario.)

Mirko: Sa dirmi più o meno quali sono i costi? Così
possiamo organizzarci col budget. 

(¿Me puede decir más o menos cuáles son los
costes? Así nos organizamos con el
presupuesto.)

Commercialista: In genere il notaio costa circa 1.300 euro, a
cui vanno aggiunti circa 180 euro di tasse e
bolli. 

(En general, el notario cuesta alrededor de
1.300 euros, a lo que hay que añadir unos
180 euros en impuestos y sellos.)

Mirko: E per il capitale sociale quanto dobbiamo
prevedere, più o meno? 

(Y para el capital social, ¿con cuánto debemos
contar, más o menos?)

Commercialista: Potete partire anche con una cifra bassa, per
esempio investendo mille euro a testa. 

(Pueden empezar con una cifra baja, por
ejemplo invirtiendo mil euros por persona.)

Mirko: Perfetto, così saremmo sui 3.500 euro in
totale. 

(Perfecto, así estaríamos en unos 3.500 euros
en total.)

Commercialista: Bisogna poi aggiungere i costi del
commercialista, ma di questo possiamo
parlare con il suo socio più avanti. 

(Luego hay que añadir los honorarios del
contable, pero de eso pueden hablar con su
socio más adelante.)

Mirko: Va bene, allora raccolgo i documenti e la
ricontatto nei prossimi giorni. 

(De acuerdo, entonces recopilo los
documentos y la contactaré en los próximos
días.)

1. Che tipo di attività vuole aprire Mirko?

a. Una società di servizi digitali per aziende b. Una scuola di lingua italiana

c. Un ristorante italiano in centro d. Un negozio di vestiti per bambini
2. Secondo la commercialista, con quanti soldi possono iniziare Mirko e il suo socio per il capitale

sociale?

a. Trecento euro in totale b. Cinquemila euro a testa

c. Mille euro in totale d. Mille euro a testa
1-a 2-d
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