
A2.33.1 Die Unternehmensgründung 
La création d’entreprise

 

Vidéo https://www.youtube.com/watch?v=-
xO1ZA_bb9k&list=PL0lYecvSr2cNoCkWQgFQ1wrDC_N4_tiZW&index=42&start=170&end=234
Das Unternehmen (L'entreprise)

Die App (L'application)

Die Zeit planen (Planifier son temps)

Remote arbeiten (Travailler à distance)

Das Ziel (L'objectif)

Die Ergebnisse (Les résultats)

Das Team (L'équipe)

Das Mindset (L'état d'esprit)

Einfach machen (Agir simplement)

Die Chefin (La cheffe)

1. Was war das Ziel der ersten App?

a. Eine Dating‑ App für Berufstätige zu machen b. Eine Buchhaltungssoftware für große Firmen
zu programmieren 

c. Die Zeit der Schüler und Studierenden besser
planen zu können 

d. Eine App für Online‑ Banking zu entwickeln 

2. Wie heißt das zweite Unternehmen?

a. Option b. Optimal 

c. Optima d. Optimo 
3. Wie arbeitet das Team von Optimo?

a. Nur im Büro in Berlin b. Im Schichtdienst in einer Fabrikhalle 

c. Remote, also aus verschiedenen Ländern d. Im Coworking‑ Space einer Universität 
4. Was ist dem Sprecher beim Arbeiten am wichtigsten?

a. Ein großes Büro mit vielen Meetings b. Die Ergebnisse und die Ziele 

c. Feste Arbeitszeiten von acht bis sechzehn Uhr d. Jeden Tag die gleiche Aufgabe zu machen 
1-c 2-d 3-c 4-b

1. Regardez la vidéo et répondez aux questions associées. 

2. Lisez le dialogue et répondez aux questions. 

Investorentreffen: Daniel stellt seine Geschäftsidee vor
Réunion d'investisseurs : Daniel présente son idée d'entreprise

Daniel: Guten Tag, vielen Dank, dass Sie heute Zeit für
mich haben. 

(Bonjour, merci d'avoir pris le temps de me recevoir
aujourd'hui.)

Andrea: Danke, Daniel. Erzähl bitte kurz: Was genau ist
deine Idee? 

(Merci, Daniel. Dis‑ moi rapidement : quelle est
exactement ton idée ?)

Daniel: Ich möchte eine Organizer‑ App entwickeln,
damit man seine Zeit besser planen kann. 

(Je voudrais développer une application d'organisation
pour mieux planifier son temps.)

Andrea: Klingt interessant. Welche Kunden sollen die
App später nutzen? 

(Ça a l'air intéressant. Quel type de clients devrait
utiliser l'application plus tard ?)
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Daniel: Vor allem Berufstätige, die ihren Tag
effizienter organisieren wollen. 

(Principalement des actifs professionnels qui veulent
organiser leur journée de manière plus efficace.)

Andrea: Klingt gut. Aber wie willst du konkret Geld
verdienen? 

(Ça sonne bien. Mais comment comptes‑ tu
concrètement gagner de l'argent ?)

Daniel: Firmen zahlen Abos, damit ihre Mitarbeiter
produktiver arbeiten. 

(Les entreprises paieraient des abonnements pour que
leurs employés deviennent plus productifs.)

Andrea: Hast du denn schon genug Kapital? (As‑ tu déjà assez de capital ?)

Daniel: Ich suche gerade Investoren, um die
Entwicklung zu finanzieren. Zwanzigtausend
Euro wären ein guter Start. 

(Je cherche actuellement des investisseurs pour
financer le développement. Vingt mille euros seraient
un bon départ.)

Andrea: Die Konkurrenz ist stark. Warum sollten wir
investieren? 

(La concurrence est forte. Pourquoi devrions‑ nous
investir ?)

Daniel: Unsere App spart Zeit, reduziert Stress und
steigert die Produktivität. Außerdem haben
schon viele Firmen Interesse gezeigt. 

(Notre application permet de gagner du temps, de
réduire le stress et d'augmenter la productivité. De
plus, plusieurs entreprises ont déjà manifesté leur
intérêt.)

Andrea: Und wenn Kunden fehlen, hast du einen Plan
B? 

(Et si les clients faisaient défaut, as‑ tu un plan B ?)

Daniel: Ja, ich plane zusätzlich, Workshops und
Beratung anzubieten. 

(Oui, je prévois en plus de proposer des ateliers et du
conseil.)

Andrea: Gut, schick mir bitte die genauen Zahlen.
Dann entscheide ich über eine Investition. 

(Très bien, envoie‑ moi les chiffres précis s'il te plaît. Je
déciderai ensuite d'un éventuel investissement.)

1. Was ist Daniels Geschäftsidee?

a. Er möchte eine Organizer‑ App entwickeln. b. Er möchte einen Kredit für ein Restaurant
aufnehmen.

c. Er möchte als Buchhalter in einer Firma
arbeiten.

d. Er möchte ein Reisebüro gründen.

2. Wie will Daniel am Anfang Geld verdienen?

a. Firmen zahlen Abos für die App ihrer
Mitarbeiter.

b. Er verkauft nur Workshops an Selbständige.

c. Er bekommt jeden Monat Geld von der Bank. d. Er arbeitet nebenbei als Buchhalter für andere
Unternehmen.

1-a 2-a
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