
A2.41 Opinions et négociations 
Meningen en onderhandelingen
https://app.colanguage.com/nl/frans/leerplan/a2/41  

La situation (De situatie) Convaincant (Aansprekend)

Le débat (Het debat) Respectueux (Respectvol)

L'opinion (De mening) Convaincre (Overtuigen)

Un argument (Een argument) Négocier (Onderhandelen)

La proposition (Het voorstel) Avoir une opinion (Een mening hebben)

Le désaccord (De onenigheid) Donner son avis (Je mening geven)

Le discours (De toespraak) Partager son idée (Je idee delen)

Une analyse (Een analyse) Agir (Handelen)

Persuasif (Overtuigend)
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1.Oefeningen

1. Onderhandelen over een gedeelde werkruimte (Audio beschikbaar in de app) 
Woorden om te gebruiken: convaincre, analyse, propositions, opinion, respectueux, débat,
argument, négocie, avis

Dans un espace de coworking à Lyon, les membres peuvent discuter ensemble des règles de la
salle de réunion. Cette semaine, la direction demande l’ ______________________ des utilisateurs.
Certains veulent plus de temps pour les appels vidéo, d’autres préfèrent des réunions courtes et
silencieuses. Le ______________________ est parfois animé, mais toujours ______________________ .

Chaque personne doit donner son ______________________ et proposer une solution. Par exemple,
une équipe suggère de réserver la salle seulement deux heures par jour. Une autre personne
présente un ______________________ pour garder une zone calme sans téléphone. Après cette
discussion, la direction ______________________ les ______________________ et ______________________ un
nouveau règlement pour essayer de ______________________ tout le monde.

In een coworkingruimte in Lyon kunnen de leden samen de regels voor de vergaderruimte bespreken. Deze week
vraagt de directie om de mening van de gebruikers. Sommigen willen meer tijd voor videogesprekken, anderen
hebben liever korte, stille vergaderingen. Het debat is soms levendig, maar altijd respectvol.

Iedereen moet zijn of haar mening geven en een oplossing voorstellen. Bijvoorbeeld: een team stelt voor de zaal
slechts twee uur per dag te reserveren. Iemand anders brengt het argument naar voren om een rustige zone zonder
telefoons te behouden. Na deze discussie analyseert de directie de voorstellen en onderhandelt ze over een nieuw
reglement om te proberen iedereen te overtuigen.

1. Où se passe la scène et qui participe à la discussion ?

____________________________________________________________________________________________________
2. Quels sont les différents besoins des utilisateurs pour la salle de réunion ?

____________________________________________________________________________________________________

2. Kies de juiste oplossing 

1. Hier, pendant la réunion, nous ____________________
calmement la nouvelle proposition avec le client.

(Gisteren, tijdens de vergadering, hebben we
rustig over het nieuwe voorstel met de klant
onderhandeld.)

a.  avions négocié  b.  avons négocier  c.  sommes négocié

d.  avons négocié

2. Après avoir écouté tous les arguments, je
____________________ de manière respectueuse pour trouver
un accord.

(Na het beluisteren van alle argumenten heb ik
op respectvolle wijze gehandeld om tot een
overeenkomst te komen.)

a.  avais agi  b.  suis agi  c.  ai agir  d.  ai agi
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3. Finalement, ils ____________________ un compromis qui
respecte l’opinion de chaque collègue.

(Uiteindelijk hebben zij een compromis gesloten
dat de mening van elke collega respecteert.)

a.  sont négocié  b.  ont négocier  c.  avaient négocié  d.  ont négocié

4. Grâce à cette discussion ouverte, tu ____________________ de
façon très persuasive sans manquer de respect.

(Dankzij deze open discussie heb je op een zeer
overtuigende manier gehandeld zonder respect
te schenden.)

a.  as agi  b.  es agi  c.  avais agi  d.  as agir

1. avons négocié 2. ai agi 3. ont négocié 4. as agi

1. Moi, je ne suis pas d’accord, je trouve que c’est trop bruyant, je propose le restaurant libanais, c’est plus calme. 2. OK, on
choisit le libanais alors, et je dis au reste de l’équipe que c’est notre proposition. 3. Je comprends ton opinion, mais je suis un
peu contre, car en ce moment la situation financière est difficile. 4. D’accord, ton idée est raisonnable, on agit maintenant
pour le canapé et on reporte le reste.

3. Voltooi de dialogen 

a. Choisir un restaurant avec un collègue 

Camille, collègue: Alors Julien, pour le déjeuner d’équipe,
mon opinion est claire : je préfère le
petit bistrot italien près du bureau. 

(Dus Julien, voor de teamlunch is mijn mening
duidelijk: ik ga voor dat kleine Italiaanse
bistroetje vlakbij kantoor.)

Julien, collègue: 1.________________________________________
__________________________________________ 

(Ik ben het daar niet mee eens, ik vind het te
lawaaierig. Ik stel het Libanese restaurant voor;
dat is rustiger.)

Camille, collègue: Ton argument est convaincant, c’est vrai
que pour parler avec l’équipe, un
endroit calme, c’est mieux. 

(Je argument is overtuigend — het is waar dat
een rustige plek beter is om met het team te
praten.)

Julien, collègue: 2.________________________________________
__________________________________________ 

(Oké, we kiezen dus voor het Libanese
restaurant. Ik zal de rest van het team vertellen
dat dat ons voorstel is.)

b. Décider d’un achat important à la maison 

Nadia, partenaire: Marc, à mon avis il faut changer de
canapé, il est vieux et ce n’est plus
confortable quand on reçoit des amis. 

(Marc, naar mijn mening moeten we de bank
vervangen. Hij is oud en niet meer comfortabel
wanneer we vrienden ontvangen.)

Marc, partenaire: 3.________________________________________
__________________________________________ 

(Ik begrijp je standpunt, maar ik ben er een
beetje tegen, want onze financiële situatie is op
dit moment moeilijk.)

Nadia, partenaire: On peut négocier : on choisit un modèle
simple, pas trop cher, et on attend un
peu pour la table basse. 

(We kunnen onderhandelen: we kiezen een
eenvoudig model dat niet te duur is, en we
wachten nog even met de salontafel.)

Marc, partenaire: 4.________________________________________
__________________________________________ 

(Oké, jouw idee klinkt redelijk. We kopen nu de
bank en stellen de rest uit.)

4. Beantwoord de vragen met het vocabulaire uit dit hoofdstuk. 
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1. Dans votre travail, vous n’êtes pas d’accord avec la décision de votre responsable sur un projet.
Comment donnez-vous votre avis, de façon simple et respectueuse ?

__________________________________________________________________________________________________________

2. Un collègue propose une nouvelle méthode de travail. Êtes-vous d’accord ou pas ? Donnez une
raison courte.

__________________________________________________________________________________________________________

3. Vous devez négocier un petit changement dans un contrat avec un client (par exemple, la date de
livraison). Que dites-vous pour proposer ce changement ?

__________________________________________________________________________________________________________

4. Lors d’une réunion, on vous demande votre opinion sur le télétravail. Que pensez-vous du
télétravail ? Donnez un argument.

__________________________________________________________________________________________________________

5. Schrijf in 6 tot 8 regels een situatie waarin je je mening moest geven en een oplossing
moest onderhandelen, op je werk of in je dagelijks leven. 

À mon avis,… / Je ne suis pas d’accord parce que… / Je propose de… / Pour moi, la meilleure solution est…

_________________________________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________________________________

2. Belangrijke werkwoorden
Négocier Agir

je/j' ai négocié ai agi

tu as négocié as agi

il/elle/on a négocié a agi

nous avons négocié avons agi

vous avez négocié avez agi

ils/elles ont négocié ont agi
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