
A2.41 Opiniones y negociaciones 
Meningen en onderhandelingen
https://app.colanguage.com/nl/spaans/leerplan/a2/41  

El compromiso (De overeenkomst) Falso (Onjuist)

La condición (De voorwaarde) Verdadero (Waar)

La oferta (Het aanbod) Sin duda (Zonder twijfel)

La contraoferta (De tegenaanbieding) Creer (Geloven)

La negociación (De onderhandeling) Opinar (Mening geven)

El resultado (Het resultaat) Negociar (Onderhandelen)

Positivo (Positief) Rechazar (Afwijzen)

Negativo (Negatief)

1. Dialoog: Opiniones y negociaciones sobre una oferta de trabajo

Pedro: Me han dicho que la oferta incluye una paga
extra anual. 

(Mij is verteld dat de aanbieding een jaarlijkse extra
betaling bevat.)

María: Sí, aunque no está del todo asegurada. ¿Tú
qué opinas? 

(Ja, hoewel die niet helemaal gegarandeerd is. Wat vind
jij?)

Pedro: Creo que deberíamos pedir una
confirmación clara. 

(Ik denk dat we om een duidelijke bevestiging moeten
vragen.)

María: Ayer ya preguntamos por un aumento y la
respuesta no fue muy convincente. 

(Gisteren hebben we al om een salarisverhoging gevraagd
en het antwoord was niet erg overtuigend.)

Pedro: ¿Y si hacemos una contraoferta con
condiciones más claras? 

(En als we een tegenvoorstel doen met duidelijkere
voorwaarden?)

María: Me parece bien, siempre que sea razonable. (Dat lijkt me prima, zolang het redelijk is.)

Pedro: La empresa ha dicho que quiere ver
compromiso por nuestra parte. 

(Het bedrijf heeft gezegd dat het toewijding van onze kant
wil zien.)

María: Y yo he respondido que nuestro compromiso
depende de lo que nos ofrezcan. 

(En ik heb geantwoord dat onze toewijding afhangt van
wat ze ons aanbieden.)

Pedro: ¿Han aceptado alguna parte de nuestra
propuesta? 

(Hebben ze een deel van ons voorstel geaccepteerd?)

María: Sí, les ha gustado la idea del horario flexible.
Eso es positivo. 

(Ja, ze vonden het idee van flexibele werktijden goed. Dat
is positief.)

Pedro: Perfecto, podemos anotarlo como un avance
en la negociación. 

(Perfect, we kunnen dat als een stap vooruit in de
onderhandelingen noteren.)

María: Aunque no han aceptado el teletrabajo,
tampoco lo han rechazado del todo. 

(Hoewel ze thuiswerken niet hebben geaccepteerd, hebben
ze het ook niet volledig afgewezen.)

Pedro: Entonces todavía tenemos margen para
seguir negociando. 

(Dan hebben we nog ruimte om verder te onderhandelen.)
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María: Ojalá que el acuerdo final quede claro y
justo. 

(Hopelijk wordt de uiteindelijke overeenkomst duidelijk en
eerlijk.)

1. Lee el diálogo otra vez. ¿De qué están hablando Pedro y María?

a. De una oferta de trabajo y sus condiciones b. De unas vacaciones con amigos

c. De un curso de español en la empresa d. De un problema con un cliente
2. ¿Qué parte de la propuesta consideran como algo positivo en la negociación?

a. La posibilidad de teletrabajo desde el primer
día

b. Un aumento de sueldo muy alto y sin
condiciones

c. Un compromiso sin condiciones por parte de
Pedro y María

d. El horario flexible que la empresa ha aceptado

1-a 2-d

2. Grammatica: Indirecte stijl met onvoltooid verleden tijd 
Gebruik de indirecte stijl met verleden tijd om te vertellen wat iemand in het verleden zei.

1. Werkwoorden zoals decir, recordar, preguntar worden gebruikt om de indirecte stijl te vormen.

Estilo Directo (Directe stijl) Estilo Indirecto (Indirecte stijl)

Juan: "Me gusta negociar la oferta." (Juan: "Ik
vind het leuk om over de offerte te onderhandelen.")

Juan me dijo que le gustaba negociar la oferta. (Juan zei
tegen mij dat hij het leuk vond vond om over de offerte te
onderhandelen.)

Ana: "Creo que la oferta es positiva." (Ana: "Ik
denk dat de offerte positief is.")

Ana me dijo que creía que la oferta era positiva. (Ana zei
tegen mij dat ze dacht dat de offerte positief was.)

Pedro: "¿Vas a rechazar la contraoferta?"
(Pedro: "Ga je de tegenaanbieding afwijzen?")

Pedro me preguntó si iba a rechazar la contraoferta.
(Pedro vroeg me of ik van plan was de tegenaanbieding af te wijzen.)

Eva: "Sin duda, la oferta es excelente." (Eva:
"Zonder twijfel is de offerte uitstekend.")

Eva me dijo que, sin duda, la oferta era excelente. (Eva zei
tegen mij dat zonder twijfel de offerte uitstekend was.)
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1. Ayer Sara me dijo que la oferta ________________ positiva para el cliente.
a.   fue  b.   será  c.   era  d.   es

2. La semana pasada el jefe recordó que no ________________ gustaba esa condición del contrato.
a.   lo  b.   me  c.   la  d.   le

3. Mario me dijo que la contraoferta no ________________ muy positiva.
a.   fue  b.   está  c.   era  d.   sea

4. En la reunión Ana preguntó si ________________ a rechazar la oferta final.
a.   fuimos  b.   íbamos  c.   iremos  d.   vamos

1. era 2. le 3. era 4. íbamos
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3.Oefeningen

1. Intern bericht over een jobaanbieding (Audio beschikbaar in de app) 
Woorden om te gebruiken: opinión, oferta, duda, compromiso, rechazó, negociación,
contraoferta, sin, resultado, negativa

En la intranet de la empresa, Recursos Humanos publica hoy el ______________________ de la
______________________ con un proveedor de servicios informáticos. El director explica que la
______________________ inicial era muy positiva en precio, pero ______________________ en soporte
técnico. Después de varias reuniones, ambas partes llegan a un ______________________ : el
proveedor mejora el servicio y la empresa acepta un contrato más largo.

En el mensaje, el director escribe que, en su ______________________ , la nueva oferta es clara y
justa. También recuerda que, ______________________ ______________________ , la empresa
______________________ algunas condiciones falsas del primer documento y pidió una
______________________ con cláusulas más transparentes. Ahora invita a los equipos a enviar
comentarios si creen que el acuerdo no refleja bien sus necesidades diarias de trabajo.

Op het intranet van het bedrijf publiceert de afdeling Personeelszaken vandaag het resultaat van de
onderhandelingen met een leverancier van IT-diensten. De directeur legt uit dat de initiële aanbieding qua prijs heel
aantrekkelijk was, maar wat betreft technische ondersteuning niet voldeed. Na meerdere vergaderingen bereiken
beide partijen een compromis: de leverancier verbetert de service en het bedrijf gaat akkoord met een langere
contractduur.

In het bericht schrijft de directeur dat de nieuwe aanbieding naar zijn mening duidelijk en eerlijk is. Hij herinnert er
ook aan dat het bedrijf zonder twijfel enkele onjuiste voorwaarden uit het eerste document heeft afgewezen en om
een tegenvoorstel met transparantere clausules heeft gevraagd. Nu nodigt hij de teams uit om opmerkingen te sturen
als ze vinden dat de overeenkomst hun dagelijkse werkbehoeften niet goed weerspiegelt.

1. ¿Por qué la oferta inicial era positiva y por qué era negativa, según el texto?

____________________________________________________________________________________________________
2. ¿Qué cambios se producen después de las reuniones entre la empresa y el proveedor?

____________________________________________________________________________________________________

2. Kies de juiste oplossing 

1. Ayer en la reunión Marta dijo que el resultado de la
negociación era positivo y que ella ____________________ que
todos estaban de acuerdo.

(Gisteren zei Marta tijdens de vergadering dat
de uitkomst van de onderhandeling positief
was en dat zij dacht dat iedereen het ermee
eens was.)

a.  creyó  b.  cree  c.  creía  d.  creía
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2. Yo ____________________ que no estaba tan seguro y que
para mí la oferta era justa pero no era perfecta.

(Ik antwoordde dat ik niet zo zeker was en dat
het aanbod voor mij eerlijk was maar niet
perfect.)

a.  respondía  b.  respondí  c.  respondía  d.  respondía

3. El director dijo que antes todos ____________________ que la
contraoferta era negativa, pero ahora opinaban que podía
ser un buen compromiso.

(De directeur zei dat vroeger iedereen dacht dat
het tegenvoorstel negatief was, maar nu
vonden ze dat het een goed compromis kon
zijn.)

a.  creyeron  b.  creían  c.  creyeron  d.  creían

4. Al final de la reunión todos estaban cansados, pero yo
____________________ que la negociación era necesaria y que
era importante ser paciente.

(Aan het einde van de vergadering was
iedereen moe, maar ik dacht dat de
onderhandeling nodig was en dat het
belangrijk was geduldig te zijn.)

a.  pensaba  b.  pensaba  c.  pienso  d.  pensé

1. creía 2. respondía 3. creían 4. pensaba

1. Lo entiendo; mi condición es un contrato de un año, pero podemos hablar del precio. 2. Me parece razonable, así que no
la rechazo; sin duda podemos fijar 800 euros al mes. 3. Yo también opino que el resultado no es bueno; las condiciones no
son muy positivas. 4. De acuerdo, es una idea muy clara; habla con ellos y mira si aceptan la contraoferta.

3. Voltooi de dialogen 

a. Negociar el alquiler del piso 

Inquilino: María, gracias por la oferta del piso, pero
creo que 900 euros es un poco alto para mí. 

(María, bedankt voor het aanbod van het
appartement, maar ik vind 900 euro voor mij
wat aan de hoge kant.)

Casera: 1.________________________________________
__________________________________________ 

(Ik begrijp het; mijn voorwaarde is een contract
van een jaar, maar we kunnen over de prijs
praten.)

Inquilino: Mi opinión es que 800 euros es más positivo
para los dos; ¿aceptas esta contraoferta? 

(Mijn voorstel is dat 800 euro beter is voor ons
allebei; accepteer je dit tegenvoorstel?)

Casera: 2.________________________________________
__________________________________________ 

(Dat lijkt me redelijk, dus ik wijs het niet af; we
kunnen zonder twijfel 800 euro per maand
afspreken.)

b. Decidir un presupuesto de proyecto 

Empleado: Laura, he mirado la oferta del proveedor y
creo que el precio es demasiado alto. 

(Laura, ik heb naar de offerte van de leverancier
gekeken en ik vind de prijs te hoog.)

Jefa: 3.________________________________________
__________________________________________ 

(Ik vind ook dat het resultaat niet goed genoeg is;
de voorwaarden zijn niet erg gunstig.)

Empleado: Podemos negociar y pedir un 10% de
descuento como compromiso, si no,
rechazamos la propuesta. 

(We kunnen onderhandelen en om 10% korting
vragen als compromis; anders wijzen we het
voorstel af.)

Jefa: 4.________________________________________
__________________________________________ 

(Akkoord, dat is een duidelijke aanpak; spreek
met hen en kijk of ze het tegenvoorstel
accepteren.)
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4. Beantwoord de vragen met het vocabulaire uit dit hoofdstuk. 
1. En tu trabajo, el jefe te propone hacer muchas horas extra esta semana. ¿Aceptas o rechazas la

oferta? ¿Por qué?

__________________________________________________________________________________________________________

2. Imagina que un cliente pide un precio muy bajo y tú necesitas subirlo. ¿Qué frase simple puedes
usar para hacer una contraoferta?

__________________________________________________________________________________________________________

3. En una reunión, dos compañeros tienen opiniones distintas sobre un proyecto. ¿Cómo expresas tu
opinión de forma educada? (por ejemplo: “Yo creo que…”)

__________________________________________________________________________________________________________

4. Piensa en una negociación importante en tu vida (por ejemplo: salario, alquiler o compra de un
coche). ¿Cuál fue el resultado y cómo te sentiste con ese acuerdo?

__________________________________________________________________________________________________________

5. Schrijf 6 tot 8 zinnen waarin je een situatie uitlegt waarin je iets moest onderhandelen
(bijvoorbeeld werktijden, een project of een prijs) en geef je mening over het resultaat. 

En mi opinión, la oferta era… / Al final llegamos a un compromiso porque… / Yo rechacé la primera
propuesta y pedí… / Sin duda, el resultado fue positivo / negativo porque…

_________________________________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________________________________

4. Belangrijke werkwoorden
Ser Creer Responder

yo era creía respondía

tú eras creías respondías

él/ella/usted era creía respondía

nosotros/nosotras éramos creíamos respondíamos

vosotros/vosotras erais creíais respondíais

ellos/ellas/ustedes eran creían respondían
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