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Le financement
Le crédit
Le risque financier

L'apport institutionnel
Le partenaire technique

Le fournisseur
Le vendeur
L'acheteur

La demande

L'offre de collaboration

L'accord
Parvenir a un accord
La contre-offre

(Finansowanie)
(Kredyt)

(Ryzyko finansowe)
(Wktad instytucjonalny)
(Partner techniczny)
(Dostawca)
(Sprzedawca)
(Nabywca)

(Popyt)

(Oferta wspdtpracy)
(Porozumienie)
(Osiggnq¢ porozumienie)
(Kontrpropozycja)

L'engagement
Résilier

La commission
La remise

La majoration
Le coiit

Le versement
En plusieurs fois
Le taux de change
La devise

La baisse

La hausse

(Zobowigzanie)
(Rozwigzac¢ (umowe))
(Prowizja)
(Rabat)
(Podwyzka)
(Koszt)

(Wptata)

(Na raty)

(Kurs walutowy)
(Waluta)
(Spadek)
(Wzrost)
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1.€wiczenia

1. Propozycja handlowa - Oferta ograniczona (Audio dostepne w aplikacji)

L
Stowa do uzycia: majoration, résilier, offre de collaboration, versement, taux de change, 8
remise, codt, facture, accord, en plusieurs fois

Madame,

Suite a votre demande, nous vous confirmons notre pour la fourniture de
matériel informatique a votre entreprise. Le total du contrat est de 25 000
euros. Nous proposons une de8%sil est signé avant
le 15 mars. Le paiement peut étre effectué , avec un premier

de 30 % a la signature, puis le solde en trois mensualités.

Pour nos clients a I'étranger, nous acceptons également le paiement en dollars. Dans ce cas, la
sera calculée selon le appliqué le jour du versement.
En cas de hausse importante du dollar, une légere pourra étre ajoutée. Le
contrat est valable un an, renouvelable par accord écrit des deux parties. Vous pouvez

le contrat a tout moment avec un préavis de deux mois.

Szanowna Pani,

W odpowiedzi na Parstwa zapytanie potwierdzamy naszq oferte wspdfpracy w zakresie dostawy sprzetu
komputerowego dla Panstwa firmy. Catkowity koszt umowy wynosi 25 000 euro. Oferujemy rabat w wysokosci 8%,
jesli umowa zostanie podpisana przed 15 marca. Ptatnos¢ moze by¢ dokonana w ratach, z pierwszq wptatq w
wysokosci 30% przy podpisaniu, a pozostata kwota roztozona na trzy miesieczne raty.

Dla naszych klientéw zagranicznych akceptujemy réwniez ptatnos¢ w dolarach. W takim przypadku faktura zostanie
wystawiona wedtug kursu wymiany obowiqzujgcego w dniu wptaty. W razie znacznego wzrostu wartosci dolara moze
zostac doliczona niewielka doptata. Umowa jest wazna przez rok i moze zostac przedfuzona za pisemnq zgodq obu
stron. Paristwo mogq wypowiedzie¢ umowe w dowolnym momencie, z dwumiesiecznym okresem wypowiedzenia.

1. Quelles sont les conditions de paiement proposées dans cette offre pour le client frangais ?

2. Dans quelles circonstances le prix peut-il varier pour un client qui paie en dollars, et que peut faire
le client s'il n'est plus d'accord avec le contrat ?

2. Uzupetnij dialogi

a. Négocier un contrat de conseil
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Consultant: Pour ce contrat de six mois, je (Na te szesciomiesieczng umowe proponuje
propose un tarif de 900 euros par stawke 900 euro za dzieri, co pozwala nam
jour, ce qui nous permet de garder zachowa’c niewielkq rrjarze;r a jednoczesnie

. . . pozostac konkurencyjnymi.)
une petite marge mais aussi de rester
compétitifs.

Directrice financiere: 7. (Przy takiej stawce Paristwa oferta przekracza
nasz budzet, a ja musze chronic nasz roczny
zysk, wiec potrzebuje wyzszej marzy.)

Consultant: Je comprends, mais avec le taux de  (Rozumiem, ale przy obecnym kursie

change actuel euro-dollar, nos codits euro-dolara nasze koszty rosnq; w zamian moge
zaoferowac rabat 5%, jesli czas trwania zostanie

wydtuzony do dziewieciu miesiecy.)

augmentent; en contrepartie, je peux
offrir une remise de 5 % si la durée
passe a neuf mois.

Directrice financiére: 2. (Zgoda na dziewie¢ miesiecy, ale tylko jesli rabat
wyniesie 8% i jesli umowa przewiduje jasng
klauzule o rozwigzaniu bez kary po uptywie
trzeciego miesigca.)

Consultant: C'est une bonne contre-offre, je peux (To dobra kontrpropozycja — moge pdjs¢ na 7%

négocier 7 % de remise et ajouter une rabatu i dodac klauzule o rozwigzaniu z
niewielkq symbolicznq kargq, jesli zamkniecie

wspdtprace przed terminem.)

clause de résiliation avec une petite
pénalité symbolique si vous arrétez
avant I'échéance.
Directrice financiere: 3. (Jesli ograniczycie te kare do statej prowizji,
akceptuje i podpiszemy umowe w tym tygodniu,
Zeby zabezpieczy¢ przychody obu stron.)

1. A ce tarif-1d, votre devis dépasse notre budget, et je dois protéger notre bénéfice annuel, donc j'ai besoin d'une meilleure
marge. 2. D'accord pour la durée de neuf mois, mais seulement si le rabais est de 8 % et si le contrat prévoit une clause
claire sur la résiliation sans pénalité apreés le troisiéme mois. 3. Si vous limitez cette pénalité & une commission fixe, je valide,
et nous signons le contrat cette semaine pour sécuriser le chiffre d'affaires des deux cétés.

3. Napisz krotki e-mail (6-7 linijek), aby poprosi¢ o wyjasnienia dotyczace oferty handlowej
(cena, sposdb ptatnosci lub czas trwania umowy), ktérg otrzymates/otrzymatas.

Je me permets de vous contacter au sujet de votre offre. / Pourriez-vous m'indiquer plus précisément... / Je
souhaiterais savoir si le prix peut changer en cas de variation du taux de change. / Dans ['attente de votre
réponse, je vous remercie par avance.
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