A2.41 Opinions et négociations

Opinie i negocjacje

https://app.colanguage.com/pl/francuski/program/a2/41

La situation

Le discours

Le débat
L'opinion

Avoir une opinion
Donner son avis
Partager son idée
Un argument
Une analyse

(Sytuacja)
(Przemdwienie)
(Debata)

(Opinia)

(Miec opinie)

(Wyrazac swojq opinie)
(Dzieli¢ sie swojg myslq)
(Argument)

(Analiza)

La proposition
Le désaccord
Persuasif
Convaincant
Respecteux
Convaincre
Négocier

Agir

(Propozycja)
(Niezgoda)
(Przekonujqcy)
(Przekonywajqcy)
(Pefen szacunku)
(Przekonac)
(Negocjowac)
(Dziatac)
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1.€wiczenia

1. Negocjowanie wspolnej przestrzeni do pracy (Audio dostepne w aplikacji)

Stowa do uzycia: négocie, analyse, avis, débat, propositions, respectueux, argument, E
opinion, convaincre

Dans un espace de coworking a Lyon, les membres peuvent discuter ensemble des régles de la
salle de réunion. Cette semaine, la direction demande I des utilisateurs.
Certains veulent plus de temps pour les appels vidéo, d'autres préférent des réunions courtes et
silencieuses. Le est parfois animé, mais toujours

Chaque personne doit donner son et proposer une solution. Par exemple,
une équipe suggere de réserver la salle seulement deux heures par jour. Une autre personne
présente un pour garder une zone calme sans téléphone. Aprés cette
discussion, la direction les et un
nouveau reglement pour essayer de tout le monde.

W przestrzeni coworkingowej w Lyonie cztonkowie mogq wspdlnie omdéwi¢ zasady dotyczgce sali konferencyjnej. W
tym tygodniu kierownictwo prosi o opinie uzytkownikéw. Niektdrzy chcq wiecej czasu na rozmowy wideo, inni wolg
krdtkie i ciche spotkania. Debata bywa zZywa, ale zawsze pefna szacunku.

Kazda osoba musi wyrazi¢ swoje zdanie i zaproponowac rozwigzanie. Na przyktad jeden zespot sugeruje rezerwowac
sale tylko na dwie godziny dziennie. Inna osoba przedstawia argument za utrzymaniem strefy ciszy bez telefonéw. Po
tej dyskusji kierownictwo analizuje propozycje i negocjuje nowe zasady, aby sprébowac przekonac wszystkich.

1. Ou se passe la scéne et qui participe a la discussion ?

2. Quels sont les différents besoins des utilisateurs pour la salle de réunion ?

2. Wybierz poprawne rozwigzanie

1. Hier, pendant la réunion, nous (Wczoraj podczas spotkania spokojnie
calmement la nouvelle proposition avec le client. wynegocjowalismy nowq propozycje z
klientem.)
a. avons négocié b. sommes négocié ¢. avions négocié

d. avons négocier

2. Aprés avoir écouté tous les arguments, je (Po wystuchaniu wszystkich argumentéw
de maniére respectueuse pour trouver POstgpitem w sposéb pefen szacunku, aby
un accord osiqgnqc¢ porozumienie.)

a. avais agi b. aiagir c. aiagi d. suis agi
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Finalement, ils un compromis qui
respecte I'opinion de chaque collégue.

a. ont négocié b. avaient négocié

Grace a cette discussion ouverte, tu
facon treés persuasive sans manquer de respect.

a. avais agi b. asagi

1. avons négocié 2. ai agi 3. ont négocié 4. as agi

3. Uzupetnij dialogi
a. Choisir un restaurant avec un collegue

Camille, collégue: Alors Julien, pour le déjeuner d'équipe,
mon opinion est claire : je préfere le
petit bistrot italien prés du bureau.

Julien, collégue: 1.

Camille, collégue: Ton argument est convaincant, c’est vrai
que pour parler avec I'équipe, un
endroit calme, c’est mieux.

Julien, collegue: 2.

b. Décider d’'un achat important a la maison

Nadia, partenaire:  Marc, a mon avis il faut changer de
canapé, il est vieux et ce n'est plus
confortable quand on regoit des amis.

Marc, partenaire: 3.

Nadia, partenaire:  On peut négocier : on choisit un modéle
simple, pas trop cher, et on attend un
peu pour la table basse.

4.

Marc, partenaire:

¢. sont négocié

c. asagir

(W koricu wynegocjowali kompromis, ktéry
szanuje poglqd kazdego wspétpracownika.)

d. ont négocier

de (Dzieki tej otwartej dyskusji postqpites w sposéb

bardzo przekonujgcy, nie bedqc przy tym
nieuprzejmym.)

d. esagi

(Stuchayj, Julien — jesli chodzi o lunch zespotowy,
mam jasno wyrobione zdanie: wole mate wtoskie
bistro blisko biura.)

(Ja sie nie zgadzam — wydaje mi sie, Ze jest tam
za gtosno. Proponuje restauracje libariskq, tam
Jest ciszej.)

(Twéj argument jest przekonujgcy — to prawda,
Ze do rozméw z zespotem lepsze bedzie spokojne
miejsce.)

(OK, wybieramy wiec Libariczyka. Powiem reszcie
zespotu, Ze to nasza propozycja.)

(Marc, moim zdaniem musimy wymienic¢ kanape
— jest stara i juz nie jest wygodna, gdy
przyjmujemy gosci.)

(Rozumiem twoje zdanie, ale jestem troche
przeciw — nasza sytuacja finansowa jest teraz
trudna.)

(MozZemy negocjowac: wybierzemy prosty model,
niedrogi, i troche poczekamy z zakupem stolika
kawowego.)

(Zgoda, twdj pomyst jest rozsqdny — kupmy
teraz kanape, a reszte odtézmy na péZniej.)

1. Moi, je ne suis pas d'accord, je trouve que c’est trop bruyant, je propose le restaurant libanais, c'est plus calme. 2. OK, on
choisit le libanais alors, et je dis au reste de I'équipe que c’est notre proposition. 3. Je comprends ton opinion, mais je suis un
peu contre, car en ce moment la situation financiére est difficile. 4. D’accord, ton idée est raisonnable, on agit maintenant
pour le canapé et on reporte le reste.

4. Odpowiedz na pytania, uzywajac stownictwa z tego rozdziatu.
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1. Dans votre travail, vous n'étes pas d'accord avec la décision de votre responsable sur un projet.
Comment donnez-vous votre avis, de fagon simple et respectueuse ?

2. Un collégue propose une nouvelle méthode de travail. Etes-vous d'accord ou pas ? Donnez une
raison courte.

3. Vous devez négocier un petit changement dans un contrat avec un client (par exemple, la date de
livraison). Que dites-vous pour proposer ce changement ?

4. Lors d'une réunion, on vous demande votre opinion sur le télétravail. Que pensez-vous du
télétravail ? Donnez un argument.

5. W 6-8 zdaniach opisz sytuacje, w ktérej musiate$/musiatas wyrazi¢ swoje zdanie i
wynegocjowac rozwigzanie w pracy lub w zyciu codziennym.

A mon avis,... / Je ne suis pas d'accord parce que... / Je propose de... / Pour moi, la meilleure solution est...

2. Wazne czasowniki

Négocier Agir
jelj' ai négocié ai agi
tu as négocié as agi
il/elle/on a négocié a agi
nous avons négocié avons agi
vous avez négocié avez agi
ils/elles ont négocié ont agi
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