A2.33.1 Lanzadera

Lanzadera

salud. En los ultimos afios, han impulsado muchas empresas y ven que los emprendedores [ajx: 5=
llegan mejor preparados. Ahora, la salud crece muy rapido. Para empezar un negocio,
recomiendan centrarse en satisfacer una necesidad y conseguir clientes antes de buscar

fondos o ayudas.

Akcelerator wspiera startupy z réznych sektoréw, takich jak gastronomia, mobilnos¢ i ochrona zdrowia. W

ostatnich latach wsparli wiele firm i widzq, Ze przedsiebiorcy sq coraz lepiej przygotowani. Teraz sektor

ochrony zdrowia rosnie bardzo szybko. Rozpoczynajgc biznes, zalecajq skupi¢ sie na zaspokojeniu potrzeby i
pozyskaniu klientow, zanim zacznie sie szukac funduszy lub wsparcia.

1. ;Qué tipo de organizacién apoya a empresas de muchos sectores?
a. Una aceleradora generalista b. Un hospital publico
. Una tienda de deporte d. Un banco que solo da hipotecas
2. ¢Qué cambio observan en los emprendedores que llegan al proyecto?
a. Llegan solo de un sector, como la industria b. Llegan solo si ya tienen muchos fondos
c. Llegan cada vez mas preparados d. Llegan con menos ideas y menos experiencia
3. ¢Qué sector esta creciendo muy rapido en los Ultimos meses?
a. El sector de la moda b. El sector de la agricultura
c. El sector de la salud d. El sector de la construccién
4. ;Qué recomiendan hacer antes de buscar ayudas o fondos?

a. Gastar todo el dinero en publicidad b. Subir los precios desde el primer dia
c. Cambiar de sector cada mes d. Cubrir una necesidad y ganar clientes
1-a0 2-¢ 3-c4-d

2. Przeczytaj dialog i odpowiedz na pytania.

El entrevistador pregunta a una directora de proyectos cémo funciona Lanzadera, la

primera aceleradora en Espafa.
Prowadzgcy wywiad pyta dyrektorke projektow, jak dziata Lanzadera - pierwsza akceleratornia w Hiszpanii.

Entrevistador: ;Cémo ves la evolucion de las startups en (Jak oceniasz rozwdj startupdw w Hiszpanii w
Espafia en los Gltimos afios? ostatnich latach?)

Emprendedora: Hoy en dia los emprendedores estan mucho  (Obecnie przedsiebiorcy sq duzo lepiej
mejor preparados y conocen mejor el przygotowant i lepiej znajq rynek.)
mercado.

Entrevistador: ;Qué sectores consideras que estan (Ktére sektory Twoim zdaniem wyrdzniajq sie
destacando méas? najbardziej?)
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Sin duda, la tecnologia y la salud estan (Bez wqtpienia technologia i ochrona zdrowia
ganando terreno rapidamente. La szybko zyskujg na znaczeniu. Cyfryzacja

digitalizacién impulsa todo esto. napedza to wszystko.)

£Y qué desafios enfrentan las startups en este (A z jakimi wyzwaniami mierzq sie startupy w
entorno tan competitivo? tak konkurencyjnym otoczeniu?)

El mayor desafio es encontrar clientes y hacer (Najwiekszym wyzwaniem jest znalezienie

crecer el negocio. Los fondos ayudan, pero lo  klientow i rozwdj firmy. Finansowanie
mas importante es la demanda. pomaga, ale najwazniejszy jest popyt)

¢Cémo ayuda Lanzadera a resolver estos (Jak Lanzadera pomaga rozwigzac te
problemas? problemy?)

Les damos las herramientas necesarias, tanto (Dajemy im niezbedne narzedzia — zaréwno
financiacién como mentoria, para que puedan finansowanie, jak i mentoring — zeby mogty

acelerar su crecimiento. szybciej sig rozwijac.)

¢Cudl es el consejo clave que les das a los (Jaka jest kluczowa rada, ktorq dajesz
emprendedores que empiezan? przedsiebiorcom, ktérzy dopiero zaczynajq?)

Que no se obsesionen con la financiacién. Lo  (Zeby nie obsesjonowali sie finansowaniem.

mas importante es validar el modelo de Najwazniejsze jest zweryfikowanie modelu

negocio. biznesowego.)

Si, la validacién del negocio es clave. (Tak, weryfikacja modelu biznesowego jest
kluczowa.)

1. ¢Cudl es el mayor desafio para muchas startups, segin la emprendedora?

a. Disefiar una tarjeta de visita y comprar un b. Montar una tienda y organizar reuniones

maletin

c. Tener una gestoria para pagar los impuestos  d. Encontrar clientes y hacer crecer el negocio

2. ¢Qué consejo da la emprendedora a las personas que empiezan un negocio?

a. Buscar un socio antes de tener una idea clara b. Cumplir deseos de los clientes sin validar nada

c. No obsesionarse con la financiacién y validar el d. Obsesionarse con ganar dinero desde el

modelo de negocio primer dia

1-d 2-c
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