B1.43.2 Interrogativos: ;Te importa...? - ;Sabes que...?
Interrogativos: ;Te importa...? - ;Sabes que...?

Zaimek/zwroty pytajne stuzg do tego, aby w uprzejmy sposéb cos
zaproponowac, o cos poprosi¢, co$ zaoferowac lub co$ potwierdzic.

Forma interrogativa Ejemplo

¢Te importa / importaria ¢Te importa si revisamos la oferta? (Czy masz cos przeciwko, jesli przejrzymy
Si..? oferte?)

;Qué + verbo? ¢Qué hacemos con el contrato? (Co robimy z umowg?)
;Te/Le +verbo? ¢Le preparo una contraoferta? (Czy przygotowac Panu/Pani kontroferte?)
¢Verbo...? ¢Cerramos el trato hoy? (Czy domykamy transakcje dzisiaj?)

Quiere que le ayude...? ¢Quiere que le ayude con el anticipo? (Czy chce Pan/Pani, zebym pomdégt(a) z
A

zaliczkq?)
¢Sabes que...? ¢Sabes que el coste incluye garantia? (Czy wiesz, ze koszt obejmuje gwarancje?)
¢;Cémo dice...? ¢Coémo dice? No entendi la comision. (Stucham? Nie zrozumiatem(am) prowizji.)
¢Entiendes? ¢Entiendes? Hablo del tipo de cambio. (Rozumiesz? Méwie o kursie wymiany.)

1. Przettumacz i wybierz poprawng odpowiedz

1. ¢ si revisamos juntos el coste y la comisidén antes de cerrar el trato?
a. Teimporta b. Teimporta que ¢. Teimportas d. Teimporta de
2. ¢ una contraoferta con menos recargo y mejor garantia?
a. Lepreparo que b. Te preparo ¢. Lepreparo d. Lo preparo
3. ¢ con el calculo del riesgo financiero y del tipo de cambio?
a. Quiere que le ayuda b. Quiere que le ayudo ¢. Quiere le ayude

d. Quiere que le ayude

4. ; el proveedor nos ofrece una rebaja si pagamos el anticipo a plazos?
a. Sabes b. Sabes de que c. Sabessi d. Sabes que

1. Te importa 2. Le preparo 3. Quiere que le ayude 4. Sabes que

2. Przepisz zwroty

1. (;Te importa si...?) Revisamos la oferta ahora.

(Czy masz cos przeciwko, jesli przejrzymy oferte teraz?)
2. (¢Te/ Le + verbo...?) Preparo una contraoferta para usted.

(Czy przygotowac dla Pana/Pani kontrpropozycje?)
3. (¢Verbo...?) Cerramos el trato hoy.
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(Czy zamykamy umowe dzis?)
4. (;Quiere que le ayude...?) Quieres que te ayude con el contrato.

(Czy chcesz, zebym pomdgt/pomogta Ci z umowq?)

3. Hablad en parejas para acordar condiciones de venta y cerrar un trato.

Situacion

En una feria comercial negocias un posible trato entre comprador y proveedor.

Discutir

e Negociad el precio, la posible rebaja y si habra recargo o comisién.

e Decid cdmo serd el pago: al contado, a plazos o con crédito, y explicad riesgos para comprador y
vendedor.

Palabras y frases utiles

e ;Te importa si hablamos del anticipo y del tipo de cambio?
e ;Qué hacemos con la contraoferta para llegar a un acuerdo hoy?

e ;Sabes que el coste incluye garantia del proveedor durante un afio?

Usar en conversacion

e ;Te importa / importaria si...?
e ;Qué hacemos...?

e ;Sabes que...?
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