A2.41.1 Negotiation of an offer
Negocjacja oferty

1. Obejrzyj wideo i odpowiedz na powigzane pytania.

Wideo: https://www.youtube.com/watch?v=UOrévSUPDbM

Negociar la RetribucignNesogowanie Oferta de la Empresa  (Oferta firmy)

wynagrodzenia) Impuestos (Podatki)

Retribucién Flexible  (Flostyczne wynagrodzenie) - o - e o ($wiadczenia)
Mayor Compensacion  (WyZsze wynagrodzenie) salario Elevado (Wysokie wynagrodzenie)
Salario Neto (Wynagrodzenie netto)
1. (Qué significa "retribucion flexible"?

a. Una parte del salario en dinero y otra en b. Un salario exento de impuestos

servicios

c. Una paga extra anual d. Un salario Unicamente en dinero

2. ¢Cudl de estos es un ejemplo de beneficio incluido en la retribucién flexible?

a. Seguro médico b. Vacaciones ilimitadas
c. Viajes internacionales gratis d. Un coche de lujo sin condiciones
3. En el ejemplo, ;qué ocurre si la empresa ofrece seis mil euros en retribucién flexible?
a. La persona pierde los beneficios b. La persona deja de pagar impuestos
C. La persona paga menos impuestos d. La persona cobra un salario neto mas bajo

4. Segun el ejemplo, ;cudl es la ventaja econémica para el trabajador cuando acepta la retribucion
flexible?

a. Recibe los mismos beneficios y ahorra dinero  b. Aumenta su salario bruto

c. Trabaja menos horas d. Deja de cotizar a la Seguridad Social
1-a 2-a 3-c 4-a
2. Przeczytaj dialog i odpowiedz na pytania.

Opiniones y negociaciones sobre una oferta de trabajo
Opinie i negocjacje dotyczqce oferty pracy

Pedro: Me han dicho que la oferta incluye una paga extra (Powiedziano mi, Ze oferta obejmuje rocznq

anual. dodatkowg wyptate.)

Maria: Si, aunque no estd del todo asegurada. ¢TU qué  (Tak, chociaz nie jest to do korica pewne. A co ty o
Opinas? tym sqdzisz?)

Pedro: Creo que deberiamos pedir una confirmacién (Uwazam, ze powinnismy poprosic o jednoznaczne
clara. potwierdzenie.)

Maria: Ayer ya preguntamos por un aumentoy la (Wezoraj juz pytalismy o podwyzke i odpowied? nie
respuesta no fue muy convincente. byta zbyt przekonujqca.)
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Pedro: ;Y si hacemos una contraoferta con condiciones (A jesli ztozymy kontrpropozycje z jasniejszymi

mas claras? warunkami?)

Maria: Me parece bien, siempre que sea razonable. (Podoba mi sie to, o ile bedzie rozsqdne.)

Pedro: La empresa ha dicho que quiere ver compromiso (Firma powiedziata, ze chce zobaczyc¢ nasze
por nuestra parte. zaangazowanie.)

Maria: Y yo he respondido que nuestro compromiso (A ja odpowiedziatam, ze nasze zaangazowanie
depende de lo que nos ofrezcan. zalezy od tego, co nam zaoferujq.)

Pedro: ;Han aceptado alguna parte de nuestra (Czy zaakceptowali ktorgs czesc naszej propozyjiz)
propuesta?

Maria: Si, les ha gustado la idea del horario flexible. Eso  (Tak, spodobat im sie pomyst elastycznych godzin
es positivo. pracy. To pozytywne.)

Pedro: Perfecto, podemos anotarlo como un avance en  (Swietnie, mozemy to zapisac jako postep w
la negociacion. negocjacjach.)

Maria: Aunque no han aceptado el teletrabajo, tampoco (Choc nie zaakceptowali pracy zdalnej, tez jej
lo han rechazado del todo. catkowicie nie odrzucili.)

Pedro: Entonces todavia tenemos margen para seguir (W takim razie mamy jeszcze pole do dalszych
negociando. negocjacji.)

Maria: Ojalad que el acuerdo final quede claroy justo. (Oby ostateczne porozumienie bylo jasne i

sprawiedliwe.)

1. Lee el didlogo otra vez. ;De qué estan hablando Pedro y Maria?

a. De un curso de espafiol en la empresa b. De un problema con un cliente

c. De unas vacaciones con amigos d. De una oferta de trabajo y sus condiciones
2. ;Qué parte de la propuesta consideran como algo positivo en la negociacién?

a. Un aumento de sueldo muy alto y sin b. Un compromiso sin condiciones por parte de

condiciones Pedro y Maria

C. La posibilidad de teletrabajo desde el primer  d. El horario flexible que la empresa ha aceptado
dia
1-d 2-d
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