A2.33 Mi propio negocio

Méj wiasny biznes
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La clienta (klientka) Comercial (handlowy)

El empresario (przedsiebiorca) Laidea (pomyst)

El socio (wspoinik) Alguno (jakis)

El maletin (teczka) La duda (watpliwosc)

La tarjeta de visita (wizytowka) La esperanza (nadzieja)

La gestoria (biuro rachunkowe) El suefio (marzenie)

El impuesto (podatek) Préximo (nadchodzqcy)
Tener un negocio (miec firme) Adivinar (przewidziec)
Montar un negocio (zatozyc firme) Cumplir deseos (spefniac zyczenia)
Tener una tienda (mie sklep) Organizar reuniones (organizowac spotkania)
Ganar dinero (zarabiac pieniqdze) ~ Optimista (optymistyczny)

1. Dialog: Mi propio negocio: la evolucion de las startups en Espaiia

Entrevistador:

Emprendedora:

Entrevistador:

Emprendedora:

Entrevistador:

Emprendedora:

Entrevistador:

Emprendedora:

Entrevistador:

¢Cémo ves la evolucién de las startups en
Espafia en los Ultimos afios?

Hoy en dia, los emprendedores estan mucho

mejor preparados y tienen mas
conocimiento del mercado.

¢Qué sectores consideras que estan
destacando mas?

Sin duda, la tecnologia y la salud estan
ganando terreno rapidamente. La
digitalizacién estd impulsando todo esto.
;Y qué desafios enfrentan las startups en
este entorno tan competitivo?

El mayor desafio es encontrar clientesy
escalar el negocio. Los fondos son Utiles,
pero lo mds importante es la demanda.
¢;Como ayuda Lanzadera a resolver estos
problemas?

Les damos las herramientas necesarias,
tanto en financiacién como en mentoria,

para que puedan acelerar su crecimiento.

¢Cual es el consejo clave que les das a los
emprendedores que empiezan?
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(Jak oceniasz rozwéj startupéw w Hiszpanii w
ostatnich latach?)

(Dzis przedsiebiorcy sq znacznie lepiej
przygotowani i majq wiekszq wiedze o rynku.)

(Ktére sektory uwazasz za najbardziej
wyrdzniajqce sie?)

(Bez wqtpienia technologia i sektor zdrowia
szybko zyskujg na znaczeniu. Cyfryzacja to
wszystko napedza.)

(A jakie wyzwania stojq przed startupami w tak
konkurencyjnym srodowisku?)

(Najwiekszym wyzwaniem jest znalezienie
klientéw i skalowanie biznesu. Fundusze sq
pomocne, ale najwazniejszy jest popyt.)

(Jak Lanzadera pomaga rozwiqzywac te
problemy?)

(Dajemy im niezbedne narzedzia — zaréwno w
zakresie finansowania, jak i mentoringu —
Zeby mogli przyspieszy¢ rozwdj.)

(Jaka jest kluczowa rada, ktérg dajesz
poczqtkujqcym przedsiebiorcom?)
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Emprendedora: Que no se obsesionen con la financiacion; lo (Nie obsesjonujcie sie finansowaniem;

mas importante es validar el modelo de najwazniejsze jest zweryfikowanie modelu
negocio. biznesowego.)

Entrevistador: Si, sin duda, la validacién del negocio es (Tak, bez wqtpienia weryfikacja modelu
clave. biznesowego jest kluczowa.)

1. ;Como ve la emprendedora a los emprendedores de hoy en dia?
a. Estdn mejor preparados y tienen mas b. Quieren montar una tienda pero no tienen
conocimiento del mercado. ninguna idea.
c. Estén peor preparados y tienen muchas dudas d. Solo suefian con ganar dinero rapido.
sobre el mercado.

2. ¢Qué sectores estan ganando terreno, segun la emprendedora?

a. Solo el comercio tradicional y las tiendas b. Los maletines y las tarjetas de visita.
pequenas.
c. La tecnologia y la salud. d. Las gestorias y los impuestos.

1-a 2-c

2. Gramatyka: R6znica miedzy ir/irse, venir/venirse, llevar/llevarse
Czasowniki ir, venir i llevar wyrazajg ruch lub transport. Ich formy zwrotne irse, venirse i

llevarse dodajg nacisk, intencje lub osobiste zaangazowanie.

Verbo
Significado (Znaczenie Ejemplo (Przyktad,
(Czasownik) g ( ) 1 plo (Przy )
Movimiento hacia un lugar (Ruch w kierunki .
Ir . gar (Ruch w kierunku Voy al trabajo. (Ide do pracy.)
miejsca)
Salir de un lugar (énfasis) (Opuszcza¢ miejsce .
Irse ) Me voy de la empresa. (Wychodze z firmy.)
(nacisk)
. ;Vienes a la gestoria? (Czy przychodzisz do
Venir Llegar (Przyby¢) ‘, ) & (Czy przy,
biura obstugi?)
Venirse Llegar con fuerza o decisién (Przyby¢ zsilg  Se viene con nosotros. (On/ona przychodzi z
lub zdecydowaniem) nami.)
Llevar Transportar algo a otro lugar (Przewozi¢ cos Llevo mi maletin al trabajo. (Niose/moje
w inne miejsce) zabieram teczke do pracy.)
. o, Se lleva el ordenador a casa. (On zabiera
Llevarse Tomar algo consigo (Wzig¢ cos ze sobgq)
komputer do domu.)
1. Cada mafiana a la gestoria y luego a visitar a los clientes.

a. voy/me voy b. vengo /me vengo c. llevo/ me llevo d. me voy/voy
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2. Mafana a mi oficinay el maletin con los contratos.

a. vienes/ llevas b. tevienes/tevas ¢. vas/llevas d. vienes / te llevas
3. Hoy pronto de la tienda y mi socio se queda con los clientes.
a. mevengo b. vengo ¢. mevoy d. voy
4. Cuando voy a la gestorfa siempre las facturas y a veces también mi
portatil.
a. mellevo / llevo b. traigo/me traigo ¢. llevo/ me llevo d. llevo/llevo

1. voy / me voy 2. vienes / te llevas 3. me voy 4. llevo / me llevo
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3.¢wiczenia

1. Nowy biznes w dzielnicy (Audio dostepne w aplikacji)

Luis es ingeniero y vive en Valencia. Siempre ha tenido el de tener su propio

negocio. Ahora quiere montar una pequefia gestoria en su barrio para ayudar a auténomos y a
pequefias empresas.

Tiene una clara: ofrecer un servicio sencillo y personal. Cada mafiana va a la
oficina muy temprano, abre la puerta, enciende el ordenador y organiza las facturas del dia
anterior. Después revisa los de sus clientes y prepara los pagos. A veces
tiene dudas y llama a otra para preguntar.

Luis todavia no tiene muchos clientes, pero es muy . Ha preparado una

con su nombre, su correo electrénico y su teléfono. También compra un
nuevo para llevar los documentos cuando va a las reuniones. Su préximo
paso es buscar un para desarrollar el negocio y organizar reuniones con
posibles clientes del barrio.

Luis jest inzynierem i mieszka w Walencji. Zawsze marzyt o tym, by mie¢ wtasny biznes. Teraz chce otworzy¢ matq
ksiegowos¢ w swojej dzielnicy, zeby pomagac osobom samozatrudnionym i matym firmom.

Ma jasny pomyst: oferowac prostq i osobistq ustuge. Kazdego ranka przychodzi do biura bardzo wczesnie, otwiera
drzwi, wiqcza komputer i porzqdkuje faktury z poprzedniego dnia. Potem sprawdza podatki swoich klientéw i
przygotowuje ptatnosci. Czasami ma wqtpliwosci i dzwoni do innego biura ksiegowego, Zeby zapytac.

Luis nadal nie ma wielu klientdéw, ale jest bardzo optymistyczny. Przygotowat wizytdwke z imieniem, adresem e mail
i numerem telefonu. Kupit tez nowq teczke, zeby zabiera¢ dokumenty na spotkania. Jego nastepny krok to znalezienie
wspdlinika, zeby rozwija¢ biznes i umawiac spotkania z potencjalnymi klientami z dzielnicy.

1. ¢Qué tipo de negocio quiere montar Luis y para quién es este servicio?

2. ¢Qué hace Luis cada mafiana cuando llega a la oficina?

2. Wybierz poprawne rozwigzanie

1. Para empezar con nuestro negocio, __un plan de (Aby rozpoczqc nasz biznes, opracujemy
marketing efectivo. skuteczny plan marketingowy.)
a. developamos b. desarrollaria ¢. desarrollamos

d. desarrollaremos
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2. Siconseguimos clientes, __las reuniones semanales con
mucha organizacion.

a. organizo

b. organizamos

3. Cuando __todos los papeles, podremos abrir la tienda.

a. tengamos

b. tenemos

C. organizariamos

¢. tendriamos

(Jesli zdobedziemy klientow, zorganizujemy
cotygodniowe spotkania z duzq organizacjq.)

d. organizaremos

(Kiedy bedziemy mieli wszystkie dokumenty,
bedziemy mogli otworzyc¢ sklep.)

d. teniamos

4. __ mucho dinero si nuestros socios confian en el proyecto. (Zarobimy duzo pieniedzy, jesli nasi wspdinicy

a. Ganaremos

b. Ganariamos

1. desarrollaremos 2. organizaremos 3. tengamos 4. Ganaremos

3. Uzupetnij dialogi

a. Reunién para montar un negocio nuevo

Maria:

Javier:

Maria:

Javier:

Maria:

Javier:

Hola javier, ;has pensado ya en la idea para
nuestro negocio?
1.

Me gusta, pero tengo algunas dudas sobre la
gestoria y los impuestos que tenemos que
pagar.

2.

Perfecto, yo me ocuparé del maletin con los
documentos y de la contabilidad diaria para
Ilevar bien el negocio.

3.

b. Charla con una clienta sobre productos y pagos

Lucia:

Sofia:

Lucia:

Sofia:

Buenos dias, Sofia, ;te interesa alguno de
nuestros productos nuevos?
4.

El precio incluye el impuesto, y si quieres,
puedo darte nuestra tarjeta de visita para que
me contactes.

5.
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¢. Gandbamos

zaufajq projektowi.)
d. Ganamos

(Czes¢ Javier, czy juz myslates o pomysle na nasz
biznes?)

(Tak, uwazam, ze mozemy zatozy¢ sklep
internetowy, aby sprzedawac produkty
ekologiczne.)

(Podoba mi sie to, ale mam pewne wqtpliwosci
dotyczqce ksiegowosci i podatkéw, ktére musimy
ptacic.)

(Oczywiscie, moge sie zajgc organizowaniem
spotkarni z ksiegowq oraz przygotowaniem
wizytéwek.)

(Idealnie, ja zajme sie aktéwkq z dokumentami
oraz codziennq ksiegowosciq, zeby dobrze
prowadzi¢ biznes.)

(Mam nadZzieje, ze szybko zarobimy pieniqdze i
spetnimy nasze marzenia o posiadaniu udanego
biznesu.)

(Dzieni dobry, Sofia, czy interesuje Cie ktorys z
naszych nowych produktéw?)

(Tak, podoba mi sie ten portfel, ale mam
watpliwosci co do ceny i podatkéw.)

(Cena zawiera podatek, a jesli chcesz, moge dac
Ci naszq wizytéwke, Zebys mogta sie ze mnq
skontaktowac.)

(Swietnie, jak moge zaplaci¢? Czy akceptujecie
karte, czy tylko gotowke?)
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Lucia: Aceptamos tarjeta y efectivo. Ademds, la (Akceptujemy karte i gotéwke. Poza tym w
préxima semana organizaremos una reunion Przyszym tygodniu zorganizujemy spotkanie, by
para presentar mds productos. przedstawic wigcej produktow.)

Sofia: 6. (Super, chce spetni¢ marzenie o posiadaniu

unikalnych przedmiotéw na prezenty. Dziekuje
za informacje.)

1. Si, creo que podemos montar una tienda online para vender productos ecoldgicos. 2. Claro, yo puedo encargarme de
organizar las reuniones con la gestoria y preparar las tarjetas de visita. 3. Espero que ganemos dinero pronto y que
cumplamos nuestros deseos de tener un negocio exitoso. 4. Si, me gusta esta cartera, pero tengo dudas sobre el precio y los
impuestos. 5. Perfecto, ;cémo puedo pagar? ;/Aceptan tarjeta o solo efectivo? 6. Genial, quiero cumplir el suefio de tener
articulos uUnicos para regalar. Gracias por la informacién.

4. Odpowiedz na pytania, uzywajac stownictwa z tego rozdziatu.
1. (Qué tipo de negocio te gustaria montar y por qué te interesa ese sector?

2. Imagina que ya tienes tu propio negocio. ;Cémo es un dia normal de trabajo para ti? Nombra dos o
tres tareas que haces.

3. Piensa en otra persona que trabaja contigo (un socio o un empleado). ;Qué hace esa personay qué
haces tu cada dia?

4. Tienes una reunién con tu gestor mafiana. ;Qué temas importantes quieres tratar sobre tu negocio
en esa reunién?

5. Napisz 5-6 linijek o biznesie, ktéry chciatbyS mieé¢ w przysztosci: jaki to rodzaj
dziatalnosci, co robitbys kazdego dnia i dlaczego podoba ci sie ten pomyst.

Me gustaria tener un negocio de... / Cada dia tengo que... / Mi cliente ideal es... / En el futuro quiero
desarrollar...
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4. Wazne czasowniki

Empezar Desarrollar
yo empezaré desarrollaré
tu empezaras desarrollaras
él/ella/usted empezara desarrollara
nosotros/nosotras empezaremos desarrollaremos
vosotros/vosotras empezaréis desarrollaréis
ellos/ellas/ustedes empezaran desarrollaran
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