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» Flercicio1:  Traduce y usa en una oracién

Instruccioén: Elige una palabra, traducela y utiliza la palabra en una frase o didlogo.

1. Verdadero
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& FElercicio2:  Tarjetas de dialogo
Instruccién: Escribe un didlogo corto para cada situacion.

1. Negociacion de un contrato nuevo
W parach wyrazcie swojg opinie na temat propozycji umowy, uzywajac stylu posredniego w czasie

przesztym prostym.
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¢Has visto la nueva oferta de contrato?

Czy widziates nowq oferte umowy?

Si, me dijo que era un poco baja para el trabajo que haria.
Tak, powiedziata mi, Ze jest troche za niska jak na prace, ktérq

wykonywatbym.

Yo creo que ella pensaba que podiamos negociar un mejor
salario.

Mysle, Zze ona sqdzita, Ze moZzemy wynegocjowac lepszq pensje.
Pero el jefe dijo que la oferta era final y no podia cambiar.
Ale szef powiedziat, Ze oferta jest ostateczna i nie mozna jej
zmienic.

Me recordd que la empresa tiene un presupuesto limitado.

Przypomniat mi, ze firma ma ograniczony budzet.

Entonces, creo que tenemos que aceptar o buscar otra

opcion.

Wiec mysle, ze musimy zaakceptowac albo poszukac innej opdji.
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Maria me dijo que no estaba contenta con la duracion del
contrato.

Maria powiedziata mi, Zze nie byta zadowolona z dtugosci umowy.
¢Y qué le respondiste?

A co jej odpowiedziates?

Le expliqué que el gerente dijo que era lo habitual en la
empresa.

Wyjasnitem, ze kierownik powiedziat, Ze to jest standard w firmie.
Ella me recordé que preferiria un contrato mas largo para
tener mas seguridad.

Ona przypomniata, ze wolataby dfuzszqg umowe, aby mie¢ wiecej
bezpieczenstwa.

El director me dijo que entendia sus dudas, pero no podia
modificarlo.

Dyrektor powiedziat mi, Ze rozumie jej wqtpliwosci, ale nie moze
tego zmienic.

Creo que debemos hablar otra vez con Recursos Humanos

para negociar.

Mysle, Zze powinnismy jeszcze raz porozmawiac z dziatem HR,

Zeby negocjowac.
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2. Opiniones sobre una propuesta en una reunion

Cwicz z kolegg wyrazanie opinii i powtarzanie tego, co inni powiedzieli, w stylu posrednim w czasie

przesztym prostym.

El jefe dijo que la propuesta es interesante, ;qué piensas tu?
Szef powiedziat, Zze propozycja jest interesujgca, co o tym myslisz?
Yo creo que la propuesta mejoraria el proyecto, segin me dijo
Ana.

Mysle, ze propozycja poprawitaby projekt, jak powiedziata mi
Ana.

Ana me dijo que le parecia arriesgada pero con
oportunidades.

Ana powiedziata, ze wydaje jej sie ryzykowna, ale z
mozliwosciami.

Ademas, Carlos dijo que preferiria esperar mas datos antes
de decidir.

Ponadto Carlos powiedziat, Zze wolatby poczeka¢ na wiecej
danych, zanim zdecyduje.

Yo recordé que nos dijo que la decisién era urgente.
Przypomniatem sobie, Zze powiedziat nam, ze decyzja jest pilna.
Por eso pienso que debemos actuar con cuidado y rapidez.

Dlatego mysle, ze powinnismy dziatac ostroznie i szybko.

¢Has oido lo que Pedro comenté sobre la propuesta?
Styszates, co Pedro powiedziat o propozycji?

Si, me dijo que creia que era demasiado cara.

Tak, powiedziat mi, ze uwaza, Ze jest zbyt droga.

Yo también pienso que Pedro tenia razén cuando dijo eso.
Tez mysle, ze Pedro miat racje, gdy to powiedziat.

Pero Marta menciond que la inversién podria traer beneficios.
Ale Marta wspomniata, Ze inwestycja mogtaby przyniesc korzysci.
Ella menciond que nos dijo que deberiamos considerar el
riesgo.

Ona wspomniata, ze powiedziata nam, ze powinniSmy rozwazy¢
ryzyko.

Creo que tenemos que hablar con todos y decidir juntos.

Mysle, ze musimy rozmawiac ze wszystkimi i decydowac wspdlnie.

https://www.colanguage.pl

Cuatro | 4


https://www.colanguage.pl

3. Debatir una oferta de trabajo
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Symuluj rozmowe, w ktdérej wyrazacie opinie na temat oferty pracy, uzywajgc stylu posredniego w czasie

przesztym prostym, aby opowiedzie¢, co powiedzieli inni.

Juan me dijo que le gustaba mucho la oferta de trabajo que
recibio.

Juan powiedziat mi, ze bardzo podoba mu sie oferta pracy, ktorq
otrzymat.

¢De verdad? Yo tengo dudas, porque Ana dijo que el horario
no era flexible.

Naprawde? Mam wagtpliwosci, bo Ana powiedziata, ze grafik nie
jest elastyczny.

También recordé que Pedro menciond que el sueldo era algo
bajo.

Tez przypomniatem sobie, Zze Pedro wspomniat, Ze pensja jest
troche niska.

Sin embargo, el reclutador nos dijo que esos eran los
beneficios habituales.

Jednak rekruter powiedziat nam, Ze to sq standardowe korzysci.
¢Qué opinas tu al respecto?

Co o tym myslisz?

Creo que, aunque no es perfecto, puede ser una buena
oportunidad.

Mysle, ze cho¢ nie jest idealna, moze to byc¢ dobra okazja.

Me preguntaste si aceptaria la oferta, ;verdad?

Pytates mnie, czy przyjme oferte, prawda?

Si, porque Laura me dijo que ella pensaba que era una buena
oportunidad.

Tak, bo Laura powiedziata mi, ze uwaza, ze to dobra okazja.
Pero Carlos me dijo que creia que la empresa no ofrecia

muchas posibilidades de crecimiento.

Ale Carlos powiedziat mi, Ze uwaza, Ze firma nie oferuje wielu
mozliwosci rozwoju.

Ella record6 que Carlos dijo que habia que valorar la
experiencia primero.

Ona przypomniata, Zze Carlos powiedziat, Zze najpierw trzeba
oceni¢ doswiadczenie.

Entonces, ;qué recomendarias?

Wiec co bys polecit?

Yo te dije que, en mi opinién, lo mejor es analizar bien y no
tomar decisiones rapidas.

Powiedziatem ci, Ze moim zdaniem najlepiej jest dobrze

przeanalizowac i nie podejmowac pochopnych decyzji.
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» Flercicio 3t Opcién mdltiple

Instruccién: Elige la solucion correcta

1. Aname dijo que ___ que la oferta era adecuada para todos.
a. cree b. creyd C. Creera d. creia

2. Pedro pregunté si____ a aceptar las condiciones propuestas.
a. fuimos b. iremos c. ibamos d. vamos

3. La directora me dijo que el compromiso ____fundamental para el equipo.
a.era b. es c. fue d. sera

4, Juan dijo que ___la contraoferta porque las condiciones eran negativas.
a. rechazaba b. rechazara c. rechazé d. rechaza

Rozwigzania:
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» Flercicio4:  spotkanie robocze na temat negocjacji

Instruccién: Rellena los espacios para completar esta historia corta

En la reunion del lunes, el jefe muy claro sobre las condiciones del

contrato. Maria

que la oferta justa, pero Pedro no

estaba de acuerdo. El que la condicion principal

demasiado restrictiva. Yo también que debiamos negociar mejor para

encontrar un compromiso. Al final, el jefe la negociacion

a continuar la préxima semana.

Na poniedziatkowym spotkaniu szef byt bardzo jasny co do warunkéw umowy. Maria uwazata, ze oferta byta sprawiedliwa, ale Pedro sie nie zgadzat.
On odpowiadat, ze gtéwny warunek byt zbyt restrykcyjny. Ja tez uwazatem, ze powinnismy lepiej negocjowac, aby znalez¢ kompromis. Na koncu szef

powiedziat, ze negocjacje beda kontynuowane w przysztym tygodniu.

Ser Creer Responder Ir

By¢-Czas przeszty niedokonany Uwazac-Czas przeszly Odpowiada¢-Czas przeszly 18¢-Czas przeszty niedokonany

niedokonany

niedokonany

yo era yo iba
tu eras yo crefa yo respondia tu ibas
él/ella/Ud. era td crefas td respondias él/ella’ud. iba

nosotros/as éramos
vosotros/as erais

ellos/ellas/Uds. eran

él/ella/ud. creia
nosotros/as creiamos
vosotros/as crefais

ellos/ellas/Uds. creian

él/ella’ud. respondia
nosotros/as respondiamos
vosotros/as respondiais

ellos/ellas/Uds. respondian

nosotros/as ibamos
vosotros/as ibais

ellos/ellas/Uds. iban
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» Flercicio 5. Estilo indirecto con pretéritos simples

Instruccién: Wstaw poprawne stowo.

dijo que, iba a rechazar, tenia, preguntd, negociaban, era, es

1. Decir que + ser: Juan: La negociacion es exitosa. : Juan Me ......evieeveneenene. la
NEZOCIACION .oveeeeeeeeeeeiieeeeeeenen, exitosa.

2. Decir que + ser: Marta: La contraoferta .......cccceeveveveriennenne. interesante. : Marta me
................................... la contraoferta .........ccceceverernennenenn. interesante.

3. Decir que + negociar: Juan: Nosotros negociamos con ellos. : Juan me
................................... ellos ...ccccveeveveneeeeneenene. cON ellos.

4. Decir que + ser: Eva: Sin duda, la oferta es excelente. : Eva me dijo que, sin duda, la oferta

................................... excelente.

5. Decir que + negociar: Ana: Nosotros negociamos una buena oferta. : Ana me

................................... ellos ....cccceeeeeeeeeeeeeeeeeeenn.. UNa buena oferta.

6. Decir que + tener: Eva: Tengo el compromiso con ellos. : Eva me .....ccocevevvvivencnennen.

................................... el compromiso con ellos.

7. Preguntar + rechazar: Pedro: ;Vas a rechazar la oferta? : Pedrome ......cccoccevvveveveniennenne. Si
................................... la oferta.

8. Decir que + ser: Ana: El compromiso es importante. : ANa Me ....ccccevvveverienerceennenn el
COMPIOMISO .evvvreeirieeiieenreenieeennee importante.

Rozwigzania:
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