
A2.41 Opiniones y negociaciones 
Opinie i negocjacje
https://app.colanguage.com/pl/hiszpanski/program/a2/41  

El compromiso (kompromis) Falso (fałszywy)

La condición (warunek) Verdadero (prawdziwy)

La oferta (oferta) Sin duda (bez wątpienia)

La contraoferta (kontraoferta) Creer (wierzyć)

La negociación (negocjacja) Opinar (wyrażać opinię)

El resultado (wynik) Negociar (negocjować)

Positivo (pozytywny) Rechazar (odrzucić)

Negativo (negatywny)

1. Dialog: Opiniones y negociaciones sobre una oferta de trabajo

Pedro: Me han dicho que la oferta incluye una paga extra
anual. 

(Powiedziano mi, że oferta obejmuje roczną
dodatkową wypłatę.)

María: Sí, aunque no está del todo asegurada. ¿Tú qué
opinas? 

(Tak, chociaż nie jest to do końca pewne. A co ty o
tym sądzisz?)

Pedro: Creo que deberíamos pedir una confirmación
clara. 

(Uważam, że powinniśmy poprosić o jednoznaczne
potwierdzenie.)

María: Ayer ya preguntamos por un aumento y la
respuesta no fue muy convincente. 

(Wczoraj już pytaliśmy o podwyżkę i odpowiedź nie
była zbyt przekonująca.)

Pedro: ¿Y si hacemos una contraoferta con condiciones
más claras? 

(A jeśli złożymy kontrpropozycję z jaśniejszymi
warunkami?)

María: Me parece bien, siempre que sea razonable. (Podoba mi się to, o ile będzie rozsądne.)

Pedro: La empresa ha dicho que quiere ver compromiso
por nuestra parte. 

(Firma powiedziała, że chce zobaczyć nasze
zaangażowanie.)

María: Y yo he respondido que nuestro compromiso
depende de lo que nos ofrezcan. 

(A ja odpowiedziałam, że nasze zaangażowanie
zależy od tego, co nam zaoferują.)

Pedro: ¿Han aceptado alguna parte de nuestra
propuesta? 

(Czy zaakceptowali którąś część naszej propozycji?)

María: Sí, les ha gustado la idea del horario flexible. Eso
es positivo. 

(Tak, spodobał im się pomysł elastycznych godzin
pracy. To pozytywne.)

Pedro: Perfecto, podemos anotarlo como un avance en
la negociación. 

(Świetnie, możemy to zapisać jako postęp w
negocjacjach.)

María: Aunque no han aceptado el teletrabajo, tampoco
lo han rechazado del todo. 

(Choć nie zaakceptowali pracy zdalnej, też jej
całkowicie nie odrzucili.)

Pedro: Entonces todavía tenemos margen para seguir
negociando. 

(W takim razie mamy jeszcze pole do dalszych
negocjacji.)

https://www.colanguage.com Uno | 1

https://app.colanguage.com/pl/hiszpanski/program/a2/41
https://app.colanguage.com/pl/hiszpanski/program/a2/41
https://www.colanguage.com


María: Ojalá que el acuerdo final quede claro y justo. (Oby ostateczne porozumienie było jasne i
sprawiedliwe.)

1. Lee el diálogo otra vez. ¿De qué están hablando Pedro y María?

a. De unas vacaciones con amigos b. De una oferta de trabajo y sus condiciones

c. De un problema con un cliente d. De un curso de español en la empresa
2. ¿Qué parte de la propuesta consideran como algo positivo en la negociación?

a. El horario flexible que la empresa ha aceptado b. La posibilidad de teletrabajo desde el primer
día

c. Un compromiso sin condiciones por parte de
Pedro y María

d. Un aumento de sueldo muy alto y sin
condiciones

1-b 2-a

2. Gramatyka: Styl pośredni z czasami przeszłymi prostymi 
Użyj stylu pośredniego z czasami przeszłymi, aby opowiedzieć, co ktoś powiedział w
przeszłości.

1. Czasowniki takie jak decir, recordar, preguntar są używane do tworzenia stylu pośredniego.

Estilo Directo (Styl bezpośredni) Estilo Indirecto (Styl pośredni)

Juan: "Me gusta negociar la oferta." (Juan:
„Lubię negocjować ofertę.”)

Juan me dijo que le gustaba negociar la oferta. (Juan mi
powiedział, że lubił negocjować ofertę.)

Ana: "Creo que la oferta es positiva." (Ana:
„Uważam, że oferta jest pozytywna.”)

Ana me dijo que creía que la oferta era positiva. (Ana mi
powiedziała, że uważała, iż oferta była pozytywna.)

Pedro: "¿Vas a rechazar la contraoferta?"
(Pedro: „Czy zamierzasz odrzucić kontrpropozycję?”)

Pedro me preguntó si iba a rechazar la contraoferta.
(Pedro mnie zapytał, czy zamierzałem/zamierzała odrzucić
kontrpropozycję.)

Eva: "Sin duda, la oferta es excelente." (Eva:
„Bez wątpienia oferta jest doskonała.”)

Eva me dijo que, sin duda, la oferta era excelente. (Eva mi
powiedziała, że bez wątpienia oferta była doskonała.)
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1. Ayer Sara me dijo que la oferta ________________ positiva para el cliente.
a.   fue  b.   será  c.   era  d.   es

2. La semana pasada el jefe recordó que no ________________ gustaba esa condición del contrato.
a.   lo  b.   me  c.   la  d.   le

3. Mario me dijo que la contraoferta no ________________ muy positiva.
a.   fue  b.   está  c.   era  d.   sea

4. En la reunión Ana preguntó si ________________ a rechazar la oferta final.
a.   fuimos  b.   íbamos  c.   iremos  d.   vamos

1. era 2. le 3. era 4. íbamos
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3.Ćwiczenia

1. Wewnętrzny e-mail o ofercie usług IT (Audio dostępne w aplikacji) 
Słowa do użycia: opinión, oferta, duda, compromiso, rechazó, negociación, contraoferta, sin,
resultado, negativa

En la intranet de la empresa, Recursos Humanos publica hoy el ______________________ de la
______________________ con un proveedor de servicios informáticos. El director explica que la
______________________ inicial era muy positiva en precio, pero ______________________ en soporte
técnico. Después de varias reuniones, ambas partes llegan a un ______________________ : el
proveedor mejora el servicio y la empresa acepta un contrato más largo.

En el mensaje, el director escribe que, en su ______________________ , la nueva oferta es clara y
justa. También recuerda que, ______________________ ______________________ , la empresa
______________________ algunas condiciones falsas del primer documento y pidió una
______________________ con cláusulas más transparentes. Ahora invita a los equipos a enviar
comentarios si creen que el acuerdo no refleja bien sus necesidades diarias de trabajo.

Na firmowym intranecie dział Zasobów Ludzkich publikuje dziś wynik negocjacji z dostawcą usług informatycznych.
Dyrektor wyjaśnia, że oferta początkowa była bardzo korzystna pod względem ceny, ale niekorzystna pod względem
wsparcia technicznego. Po kilku spotkaniach obie strony doszły do kompromisu: dostawca poprawi jakość usługi, a
firma zgodzi się na dłuższą umowę.

W wiadomości dyrektor pisze, że jego zdaniem nowa oferta jest jasna i uczciwa. Przypomina też, że bez wątpienia
firma odrzuciła pewne fałszywe warunki z pierwszego dokumentu i poprosiła o kontrpropozycję z bardziej
przejrzystymi klauzulami. Teraz zaprasza zespoły do przesyłania komentarzy, jeśli uważają, że porozumienie nie
odzwierciedla dobrze ich codziennych potrzeb w pracy.

1. ¿Por qué la oferta inicial era positiva y por qué era negativa, según el texto?

____________________________________________________________________________________________________
2. ¿Qué cambios se producen después de las reuniones entre la empresa y el proveedor?

____________________________________________________________________________________________________

2. Wybierz poprawne rozwiązanie 

1. Ayer en la reunión Marta dijo que el resultado de la
negociación era positivo y que ella ____________________ que
todos estaban de acuerdo.

(Wczoraj na spotkaniu Marta powiedziała, że
wynik negocjacji był pozytywny i że ona sądziła,
iż wszyscy się zgadzają.)

a.  creyó  b.  cree  c.  creía  d.  creía
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2. Yo ____________________ que no estaba tan seguro y que
para mí la oferta era justa pero no era perfecta.

(Odpowiedziałem, że nie byłem do końca pewny
i że dla mnie oferta była uczciwa, ale nie
idealna.)

a.  respondía  b.  respondí  c.  respondía  d.  respondía

3. El director dijo que antes todos ____________________ que la
contraoferta era negativa, pero ahora opinaban que podía
ser un buen compromiso.

(Dyrektor powiedział, że wcześniej wszyscy
uważali, że kontrpropozycja była negatywna,
ale teraz sądzili, że może być dobrym
kompromisem.)

a.  creyeron  b.  creían  c.  creyeron  d.  creían

4. Al final de la reunión todos estaban cansados, pero yo
____________________ que la negociación era necesaria y que
era importante ser paciente.

(Pod koniec spotkania wszyscy byli zmęczeni,
ale myślałem, że negocjacja była konieczna i że
ważne jest być cierpliwym.)

a.  pensaba  b.  pensaba  c.  pienso  d.  pensé

1. creía 2. respondía 3. creían 4. pensaba

1. Lo entiendo; mi condición es un contrato de un año, pero podemos hablar del precio. 2. Me parece razonable, así que no
la rechazo; sin duda podemos fijar 800 euros al mes. 3. Yo también opino que el resultado no es bueno; las condiciones no
son muy positivas. 4. De acuerdo, es una idea muy clara; habla con ellos y mira si aceptan la contraoferta.

3. Uzupełnij dialogi 

a. Negociar el alquiler del piso 

Inquilino: María, gracias por la oferta del piso, pero
creo que 900 euros es un poco alto para mí. 

(Mario, dziękuję za ofertę mieszkania, ale
uważam, że 900 euro jest dla mnie trochę za
dużo.)

Casera: 1.________________________________________
__________________________________________ 

(Rozumiem; moja propozycja to umowa na rok,
ale możemy porozmawiać o cenie.)

Inquilino: Mi opinión es que 800 euros es más positivo
para los dos; ¿aceptas esta contraoferta? 

(Moim zdaniem 800 euro byłoby korzystniejsze
dla nas obu; czy przyjmujesz tę
kontrpropozycję?)

Casera: 2.________________________________________
__________________________________________ 

(Wydaje mi się to rozsądne, więc nie odrzucam
jej; możemy ustalić 800 euro miesięcznie.)

b. Decidir un presupuesto de proyecto 

Empleado: Laura, he mirado la oferta del proveedor y
creo que el precio es demasiado alto. 

(Laura, przejrzałem ofertę dostawcy i uważam,
że cena jest zbyt wysoka.)

Jefa: 3.________________________________________
__________________________________________ 

(Też uważam, że rezultat nie jest zadowalający;
warunki nie są zbyt korzystne.)

Empleado: Podemos negociar y pedir un 10% de
descuento como compromiso, si no,
rechazamos la propuesta. 

(Możemy negocjować i poprosić o 10% rabatu
jako kompromis; jeśli nie zgodzą się —
odrzucimy propozycję.)

Jefa: 4.________________________________________
__________________________________________ 

(Zgoda, to dobry pomysł; porozmawiaj z nimi i
sprawdź, czy przyjmą kontrpropozycję.)
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4. Odpowiedz na pytania, używając słownictwa z tego rozdziału. 
1. En tu trabajo, el jefe te propone hacer muchas horas extra esta semana. ¿Aceptas o rechazas la

oferta? ¿Por qué?

__________________________________________________________________________________________________________

2. Imagina que un cliente pide un precio muy bajo y tú necesitas subirlo. ¿Qué frase simple puedes
usar para hacer una contraoferta?

__________________________________________________________________________________________________________

3. En una reunión, dos compañeros tienen opiniones distintas sobre un proyecto. ¿Cómo expresas tu
opinión de forma educada? (por ejemplo: “Yo creo que…”)

__________________________________________________________________________________________________________

4. Piensa en una negociación importante en tu vida (por ejemplo: salario, alquiler o compra de un
coche). ¿Cuál fue el resultado y cómo te sentiste con ese acuerdo?

__________________________________________________________________________________________________________

5. Napisz 6–8 zdań, aby opisać sytuację, w której musiałeś/musiałaś coś negocjować (na
przykład grafik, projekt lub cenę) i wyraź swoją opinię na temat wyniku. 

En mi opinión, la oferta era… / Al final llegamos a un compromiso porque… / Yo rechacé la primera
propuesta y pedí… / Sin duda, el resultado fue positivo / negativo porque…

_________________________________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________________________________

4. Ważne czasowniki
Ser Creer Responder

yo era creía respondía

tú eras creías respondías

él/ella/usted era creía respondía

nosotros/nosotras éramos creíamos respondíamos

vosotros/vosotras erais creíais respondíais

ellos/ellas/ustedes eran creían respondían
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