A2.41 Opiniones y negociaciones
Opinie i negocjacje
https://app.colanguage.com/pl/hiszpanski/program/a2/41

El compromiso (kompromis) Falso (fatszywy)

La condicién (warunek) Verdadero (prawaziwy)

La oferta (oferta) Sin duda (bez watpienia)
La contraoferta (kontraoferta) Creer (wierzyc)

La negociacién (negogjacja) Opinar (wyrazac opinie)
El resultado (wynik) Negociar (negocjowac)
Positivo (pozytywny) Rechazar (odrzucic)
Negativo (negatywny)

1. Dialog: Opiniones y negociaciones sobre una oferta de trabajo

Pedro: Me han dicho que la oferta incluye una paga extra (Powiedziano mi, ze oferta obejmuje rocznq

anual. dodatkowq wyptate.)

Maria: Si, aunque no esta del todo asegurada. ;TU qué  (Tak, chociaz nie jest to do korica pewne. A co ty o
opinas? tym sqdzisz?)

Pedro: Creo que deberiamos pedir una confirmacién (Uwazam, ze powinnismy poprosic o jednoznaczne
clara. potwierdzenie.)

Maria: Ayer ya preguntamos por un aumentoy la (Wezoraj juz pytalismy o podwyzke i odpowiedZ nie
respuesta no fue muy convincente. byta zbyt przekonujgca.)

Pedro: ;Y si hacemos una contraoferta con condiciones (A jesli ztozymy kontrpropozycje z jasniejszymi
mas claras? warunkami?)

Maria: Me parece bien, siempre que sea razonable. (Podoba mi sie to, o ile bedzie rozsqdne.)

Pedro: La empresa ha dicho que quiere ver compromiso (Firma powiedziata, ze chce zobaczyc nasze
por nuestra parte. zaangazowanie.)

Maria: Y yo he respondido que nuestro compromiso (A ja odpowiedziatam, ze nasze zaangazowanie
depende de lo que nos ofrezcan. zalezy od tego, co nam zaoferujq.)

Pedro: ;Han aceptado alguna parte de nuestra (Czy zaakceptowali ktorqs czes¢ naszej propozydji?)
propuesta?

Maria: Si, les ha gustado la idea del horario flexible. Eso  (Tak, spodobat im sie pomyst elastycznych godzin
es positivo. pracy. To pozytywne.)

Pedro: Perfecto, podemos anotarlo como un avance en  (Swietnie, mozemy to zapisac jako postep w
la negociacion. negogjacjach.)

Maria: Aungue no han aceptado el teletrabajo, tampoco (Cho¢ nie zaakceptowali pracy zdalnej, tez jej
lo han rechazado del todo. catkowicie nie odrzucili.)

Pedro: Entonces todavia tenemos margen para seguir (W takim razie mamy jeszcze pole do dalszych
negociando. negogjacji.)
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Maria: Ojalad que el acuerdo final quede claro y justo. (Oby ostateczne porozumienie byto jasne i
sprawiedliwe.)

1. Lee el didlogo otra vez. ;De qué estan hablando Pedro y Maria?
a. De unas vacaciones con amigos b. De una oferta de trabajo y sus condiciones
c. De un problema con un cliente d. De un curso de espafiol en la empresa

2. ;Qué parte de la propuesta consideran como algo positivo en la negociacién?
a. El horario flexible que la empresa ha aceptado b. La posibilidad de teletrabajo desde el primer

dia
¢. Un compromiso sin condiciones por parte de d. Un aumento de sueldo muy alto y sin
Pedro y Maria condiciones

1-b 2-a

2. Gramatyka: Styl posredni z czasami przesztymi prostymi S
Uzyj stylu posredniego z czasami przesztymi, aby opowiedzie¢, co kto$ powiedziat wI
przesztosci. =03

1. Czasowniki takie jak decir, recordar, preguntar sg uzywane do tworzenia stylu posredniego.

Estilo Directo (Styl bezposredni) Estilo Indirecto (Styl posredni)

Juan: "Me gusta negociar la oferta." guan: Juan me dijo que le gustaba negociar la oferta. guan mi
.Lubie negocjowac oferte.”) powiedziat, Ze lubit negocjowac oferte.)

Ana: "Creo que la oferta es positiva." (Ana: Ana me dijo que creia que la oferta era positiva. (Ana mi
~Uwazam, ze oferta jest pozytywna.”) powiedziata, Ze uwazata, iz oferta byta pozytywna.)

Pedro me pregunto si iba a rechazar la contraoferta.

Pedro: ";Vas a rechazar la contraoferta?" ) i ) »
(Pedro mnie zapytat, czy zamierzatem/zamierzata odrzuci¢

(Pedro: ,Czy zamierzasz odrzuci¢ kontrpropozycje?”) kontrpropozyce.)

Eva: "Sin duda, la oferta es excelente." (Eva: Eva me dijo que, sin duda, la oferta era excelente. (Eva mi

Bez wagtpienia oferta jest doskonata.”) powiedziata, Ze bez wqtpienia oferta byta doskonata.)
1. Ayer Sara me dijo que la oferta positiva para el cliente.

a. fue b. serd c era d es
2. La semana pasada el jefe recordd que no gustaba esa condicién del contrato.

a. lo b. me ¢ la d le

3. Mario me dijo que la contraoferta no muy positiva.

a. fue b. estd ¢ era d. sea
4. En la reunién Ana preguntd si a rechazar la oferta final.

a. fuimos b. ibamos ¢. iremos d. vamos

1. era 2. le 3. era 4. ibamos
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3.¢wiczenia

1. Wewnetrzny e-mail o ofercie ustug IT (Audio dostepne w aplikacji) A
Stowa do uzycia: opinion, oferta, duda, compromiso, rechazé, negociacién, contraoferta, sin, EF
resultado, negativa

En la intranet de la empresa, Recursos Humanos publica hoy el de la
con un proveedor de servicios informaticos. El director explica que la
inicial era muy positiva en precio, pero en soporte

técnico. Después de varias reuniones, ambas partes llegan a un el

proveedor mejora el servicio y la empresa acepta un contrato mas largo.

En el mensaje, el director escribe que, en su , la nueva oferta es clara y
justa. También recuerda que, , la empresa
algunas condiciones falsas del primer documento y pidié una
con clausulas mas transparentes. Ahora invita a los equipos a enviar
comentarios si creen que el acuerdo no refleja bien sus necesidades diarias de trabajo.

Na firmowym intranecie dziat Zasobéw Ludzkich publikuje dzis wynik negocjacji z dostawcq ustug informatycznych.
Dyrektor wyjasnia, Ze oferta poczgtkowa byta bardzo korzystna pod wzgledem ceny, ale niekorzystna pod wzgledem
wsparcia technicznego. Po kilku spotkaniach obie strony doszty do kompromisu: dostawca poprawi jakoS¢ ustugi, a
firma zgodzi sie na dfuzszq umowe.

W wiadomosci dyrektor pisze, Ze jego zdaniem nowa oferta jest jasna i uczciwa. Przypomina tez, ze bez wqtpienia
firma odrzucita pewne falszywe warunki z pierwszego dokumentu i poprosita o kontrpropozycje z bardziej
przejrzystymi klauzulami. Teraz zaprasza zespoly do przesytania komentarzy, jesli uwazajq, ze porozumienie nie
odzwierciedla dobrze ich codziennych potrzeb w pracy.

1. ¢Por qué la oferta inicial era positiva y por qué era negativa, segun el texto?

2. (Qué cambios se producen después de las reuniones entre la empresa y el proveedor?

2. Wybierz poprawne rozwigzanie

1. Ayer en la reunién Marta dijo que el resultado de la (Wczoraj na spotkaniu Marta powiedziata, Ze
negociacion era positivo y que ella que Wynik negodjacji byt pozytywny i ze ona sqdzita,
todos estaban de acuerdo. i2 wszyscy sie 280dzjq.)

a. creyd b. cree c. creia d. creia
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2. Yo gue no estaba tan seguroy que (Odpowiedziatem, Ze nie bytem do korica pewny
para mi la oferta era justa pero no era perfecta. i ze dla mnie oferta byfa uczciwa, ale nie

idealna.)
a. respondia b. respondi ¢. respondia d. respondia
3. El director dijo que antes todos que la  (Dyrektor powiedziat, ze wczesniej wszyscy

contraoferta era negativa, pero ahora opinaban que podia uUwaZali, e kontrpropozycja byfa negatywna,

: le teraz sqdzili, ze moz q 'm
ser un buen compromiso. ale teraz sqdzili, ze moZe by¢ dobry

kompromisem.)
a. creyeron b. creian c. creyeron d. creian
4. Al final de la reunién todos estaban cansados, pero yo (Pod koniec spotkania wszyscy byli zmeczeni,

que la negociacion era necesaria y que ale myslatem, ze negocjacja byta konieczna i ze
era importante ser paciente. wazne jest byc cierpliwym.)
a. pensaba b. pensaba C. pienso d. pensé

1. crefa 2. respondia 3. creian 4. pensaba

3. Uzupetnij dialogi

a. Negociar el alquiler del piso

Inquilino: Maria, gracias por la oferta del piso, pero  (Mario, dziekuje za oferte mieszkania, ale
creo que 900 euros es un poco alto para mi. uwazam, Ze 900 euro jest dla mnie troche za
duzo.)
Casera: 1. (Rozumiem; moja propozycja to umowa na rok,

ale mozemy porozmawiac o cenie.)

Inquilino: Mi opinion es que 800 euros es mds positivo (Moim zdaniem 800 euro bytoby korzystniejsze
para los dos; ;aceptas esta contraofertq?  dla nas obu; czy przyjmujesz te
kontrpropozycje?)
Casera: 2. (Wydaje mi sie to rozsqdne, wiec nie odrzucam

Jjej; mozemy ustali¢ 800 euro miesiecznie.)

b. Decidir un presupuesto de proyecto

Empleado: Laura, he mirado la oferta del proveedor y (Laura, przejrzatem oferte dostawcy i uwazam,
creo que el precio es demasiado alto. Ze cena jest zbyt wysoka.)
Jefa: 3. (Tez uwazam, Ze rezultat nie jest zadowalajgcy;

warunki nie sq zbyt korzystne.)

Empleado: Podemos negociar y pedir un 10% de (Mozemy negocjowac i poprosic o 10% rabatu
descuento como compromiso, si no, Jjako kompromis; jesli nie zgodzq sie —
rechazamos la propuesta. odrzucimy propozydje.)

Jefa: 4. (Zgoda, to dobry pomyst; porozmawiaj z nimi i

SsprawdZ, czy przyjmq kontrpropozycje.)

1. Lo entiendo; mi condicién es un contrato de un afio, pero podemos hablar del precio. 2. Me parece razonable, asi que no
la rechazo; sin duda podemos fijar 800 euros al mes. 3. Yo también opino que el resultado no es bueno; las condiciones no
son muy positivas. 4. De acuerdo, es una idea muy clara; habla con ellos y mira si aceptan la contraoferta.

https://www.colanguage.com Cuatro | 4


https://www.colanguage.com

S

. Odpowiedz na pytania, uzywajac stownictwa z tego rozdziatu.

1. En tu trabajo, el jefe te propone hacer muchas horas extra esta semana. ¢(Aceptas o rechazas la
oferta? ;Por qué?

2. Imagina que un cliente pide un precio muy bajo y tU necesitas subirlo. ;Qué frase simple puedes
usar para hacer una contraoferta?

3. En una reunidn, dos compafieros tienen opiniones distintas sobre un proyecto. ;Cémo expresas tu
opinion de forma educada? (por ejemplo: “Yo creo que...")

4. Piensa en una negociacién importante en tu vida (por ejemplo: salario, alquiler o compra de un
coche). ¢Cudl fue el resultado y cémo te sentiste con ese acuerdo?

5. Napisz 6-8 zdan, aby opisac sytuacje, w ktérej musiates/musiatas cos negocjowa¢c (na
przyktad grafik, projekt lub cene) i wyraz swojg opinie na temat wyniku.

En mi opinién, la oferta era... / Al final llegamos a un compromiso porque... / Yo rechacé la primera
propuesta y pedi... / Sin duda, el resultado fue positivo / negativo porque...

4. Wazne czasowniki

Ser Creer Responder
yo era creia respondia
tu eras creias respondias
él/ella/usted era crefa respondia
nosotros/nosotras éramos creiamos respondiamos
vosotros/vosotras erais creiais respondiais
ellos/ellas/ustedes eran crefan respondian
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