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Médulo 6 W pracy
A2.41 Opiniones y negociaciones

O Exprésate
O Aprende frases basicas para hablar sobre puntos de vista

El compromiso (Zobowiqzanie) Negativo (Negatywny)

La condicién (Warunek) Falso (Fatszywy)

La oferta (Oferta) Verdadero (Prawdziwy)

La contraoferta (Kontraoferta) Opinar (Wyrazac opinig)
La negociacion (Negogjacja) Rechazar (Odrzucic)

El resultado (Wynik) Sin duda (Bez watpienia)
Positivo (Pozytywny)

1. Zeskanuj kod QR, aby obejrze¢ wideo, lub przeczytaj tekst. (QR: Audio)

e

veces la empresa puede ofrecer retribucién flexible: parte del sueldo es dinero y otra parte s
son servicios, como seguro médico o guarderia. Algunos beneficios tienen ventaja porque
no pagan impuestos hasta un cierto limite. Asi, aunque el salario bruto baje, el trabajador

puede mantener servicios y pagar menos impuestos al afio.

W Hiszpanii wiele oséb chce wyrazi¢ swojq opinie, kiedy idqg negocjowac wynagrodzenie. Czasem firma moze
zaoferowa¢ wynagrodzenie elastyczne: czes¢ pensji to pieniqdze, a czes¢ to ustugi, takie jak ubezpieczenie
medyczne lub Zobek. Niektore Swiadczenia sq korzystne, poniewaz nie pfaci sie od nich podatkéw az do
pewnego limitu. Dzieki temu, nawet jesli wynagrodzenie brutto spadnie, pracownik moze zachowac te ustugi i
ptaci¢ mniej podatkdéw rocznie.

1. (Qué significa la retribucion flexible?
a. Todo el salario se paga en dinero. b. El salario neto siempre es mas alto que el
bruto.
¢. Una parte del salario es dinero y otra parte son d. La empresa solo paga el transporte.
servicios.

2. ¢Cudl es un ejemplo de servicio en la retribucién flexible?

a. Un seguro médico b. Un coche de segunda mano
¢. Un préstamo del banco d. Un viaje de vacaciones
1-c 2-a

2. Gramatyka: Styl posredni z czasami przesztymi prostymi
Uzywaj mowy zaleznej z czasami przesztymi, aby opowiedzie¢, co ktos
powiedziat w przesztosci.

1. Czasowniki takie jak decir, recordar, preguntar uzywa sie do tworzenia mowy zaleznej.
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Estilo Directo (Mowa niezalezna) Estilo Indirecto (Mowa zalezna)

Juan: "Me gusta negociar la oferta." (uan: Juan me dijo que le gustaba negociar la oferta. (Juan
~Lubie negocjowac oferte”.) powiedziat mi, ze lubit negocjowac oferte.)

Ana: "Creo que la oferta es positiva." (Ana: Ana me dijo que creia que la oferta era positiva. (Ana
~Uwazam, ze oferta jest pozytywna”,) powiedziata mi, ze uwazata, Ze oferta byta pozytywna.)

Pedro: ";Vas a rechazar la contraoferta?" Pedro me preguntoé si iba a rechazar la contraoferta.
(Pedro: ,Czy zamierzasz odrzucic¢ kontroferte?”) (Pedro zapytat mnie, czy zamierzatem odrzuci¢ kontroferte.)

Eva: "Sin duda, la oferta es excelente." (fva: ~ Eva me dijo que, sin duda, la oferta era excelente. (Eva
Bez wagtpienia oferta jest Swietna”.) powiedziata mi, Ze bez wqtpienia oferta byta swietna.)

Zaimki mogg sie zmienia¢ w zaleznosci od kontekstu, np. me, le, les.
Na przyktad: Me gusta esta oferta. - Ella dijo que le gusta esta oferta.

1. Ayer, el jefe me dijo que la contraoferta negativa. (Wczoraj szef powiedziat mi, ze
kontroferta byta negatywna.)
a. fue b. estaba c era d. es
2. En la reunién, Ana me dijo que que el resultado era positivo. (Na spotkaniu Ana
powiedziata mi, Zze uwazata, ze wynik byt pozytywny.)
a. creyo b. cree c. creer d. creia

1. era 2. creia
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3.Cwiczenia

1. Dopasuj elementy o powigzanym znaczeniu.

a. la oferta 1. decir que no

b. la contraoferta 2. seguro

c. rechazar 3. la propuesta

d. sin duda 4. la respuesta con cambios
a-3 b-4 c-1d-2

2. Komunikat wewnetrzny: negocjowanie warunkéw (HR) (QR: Audio)

Wypetnij luki: condicién, negociacién, ofertas, bonus, compromiso, contraoferta,
teletrabajo, oferta

RR. HH. informa: esta semana se revisan las condiciones de las nuevas (1) para
dos puestos. Ayer el equipo dijo que el salario era correcto, pero que faltaba confirmar el (2)

y el (3) . También preguntaron si la empresa aceptaba una
tarjeta de transporte como beneficio.

Para avanzar en la (4) , se pide enviar hoy una propuesta por escrito con dos
opciones: una (5) final o una (6) con una (7)
clara. El objetivo es un (8) razonable y un resultado positivo

para ambas partes.

HR informuje: w tym tygodniu weryfikowane sq warunki nowych ofert na dwa stanowiska. Wczoraj zespét powiedziat, ze
wynagrodzenie jest w porzqdku, ale Ze trzeba jeszcze potwierdzi¢ premie i mozliwos¢ pracy zdalnej. Zapytali tez, czy
firma akceptuje karte transportowq jako benefit.

Aby ruszy¢ z negocjacjami dalej, prosimy o przestanie dzis pisemnej propozycji z dwiema opcjami: oferty ostatecznej
albo kontroferty z jasno okreslonym warunkiem. Celem jest rozsqdny kompromis i pozytywny rezultat dla obu stron.

(1) ofertas, (2) bonus, (3) teletrabajo, (4) negociacion, (5) oferta, (6) contraoferta, (7) condicién, (8) compromiso

1. ;Qué dos elementos del paquete, ademas del salario, quiere confirmar el equipo y qué dos
opciones pide RR. HH. para seguir con la negociacion?

3. Postuchaj fragmentu audio i wybierz poprawng odpowiedz. (QR: Audio)

Prawda Failsz

1. La hablante pensaba que el precio inicial era demasiado caro. d |
2. La hablante rechazé la primera propuesta y terminé la negociacion. O |
3. Finalmente consiguieron un acuerdo que mejord la situacién para su O O
empresa.
1-V2-X3-V
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4. Wybierz poprawne rozwigzanie

1. Ayer, en la reunién, el jefe me dijo que el resultado (Wezoraj, na spotkaniu, szef powiedziat mi, ze
positivo. wynik byt pozytywny.)
a. era b. es ¢ fue d. eran

2. Después,yole__ que necesitdbamos una (Potem odpowiedziatem mu, ze

condicidon méas clara. potrzebowaliSmy jasniejszego warunku.)
a. respondieron b. respondi c. respondia d. respondias

3. La clienta me preguntd si la contraoferta (Klientka zapytata mnie, czy kontroferta byta
verdadera o falsa. prawdziwa czy fatszywa.)
a. es b. era c. seria d. fui

1. era 2. respondia 3. era

5. Odgrywanie rél - dialogi (QR: Audio)

Negociar precio en gimnasio

Recepcionista  Hola, la oferta de este mes es 35 euros al mes, con matricula gratis.
(Gimnasio): (Dzieri dobry, oferta w tym miesigcu to 35 euro miesiecznie, a wpisowe jest gratis.)
Cliente: Mmm... en mi opinién es un poco caro. En el gimnasio de mi barrio pago 30.
(Mmm... moim zdaniem to troche drogo. Na sifowni w mojej okolicy ptace 30 euro.)
Recepcionista  Entiendo. Podemos hacer una contraoferta: 32 euros, pero con la condicién
(Gimnasio): de pagar tres meses por adelantado.
(Rozumiem. Mozemy zaproponowac kontroferte: 32 euro, ale pod warunkiem zaptaty z
g0ry za trzy miesiqce.)
Cliente: Vale, eso me parece positivo. Pero quiero confirmar una cosa: ses verdadero
que puedo cancelar después de esos tres meses?
(Dobrze, to brzmi korzystnie. Ale chce potwierdzi¢ jednq rzecz: czy to prawda, ze moge
zrezygnowac po tych trzech miesigcach?)
Recepcionista  Si, sin duda. El resultado de la negociacion seria: 32 euros, tres meses
(Gimnasio): pagados y luego puedes cancelar con 15 dias de aviso.
(Tak, oczywiscie. Ustalenia bytyby takie: 32 euro, trzy miesigce optacone z géry, a potem
mozesz zrezygnowac z 15-dniowym wyprzedzeniem.)
Cliente: Perfecto, acepto el compromiso. No rechazo la oferta si me lo dais por
escrito.
(Swietnie, zgadzam sie na taki kompromis. Nie odrzuce oferty, jesli dostane to na pismie.)

1. ¢Qué condicion pone el gimnasio para mantener la oferta?
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6. Méwienie (QR: Al+)

En mi opinién, la oferta fue... / Dijeron que... pero yo respondi que... / Al final llegamos a un

compromiso y el resultado fue...
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1. Piensa en una oferta que recibiste en el trabajo (por ejemplo, un precio, una fecha o un
servicio). ;Te parecid positiva o negativa y por qué?

2. En una negociacién sencilla, ¢qué condicién no aceptaste y cudl fue el resultado al final?

7. Pisanie: WhatsApp (QR: Al+)

Hola, Laura. Soy Marta, la propietaria del piso de la calle Atocha.

Queria confirmar la oferta: 950 € al mes. Pero hoy la agencia me pidié un cambio:
contrato minimo de 12 meses y un mes extra de fianza.

¢/Qué te parece? Si no te va bien, dime si quieres hacer una contraoferta o poner
alguna condicién. Necesito respuesta antes del viernes.

Napisz odpowiednia odpowiedz: En mi opinidn, ... / Ayer hablé con ... y me dijo que ... / ;Podriamos

llegar a un acuerdo si ...?

Wazne czasowniki

yo

ta

él/ella/usted
nosotros/nosotras
vosotros/vosotras
ellos/ellas/ustedes

Ser (byc)

Pretérito imperfecto
era

eras

era

éramos

erais

eran
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Responder (odpowiadac)
Pretérito imperfecto
respondia

respondias

respondia

respondiamos
respondiais

respondian

Cinco | 5


https://app.colanguage.com/pl/hiszpanski/program/a2/41/cwiczenia#exercise-6
https://app.colanguage.com/pl/hiszpanski/program/a2/41/cwiczenia#exercise-7
https://app.colanguage.com/pl/hiszpanski/program/a2/41

