
A2.41.1 De kunst van het onderhandelen 
Sztuka negocjacji
Ćwiczenia: https://app.colanguage.com/pl/niderlandski/dialogi/leren-argumenteren

Wideo: https://www.youtube.com/watch?v=z1kiqghI-Sc

Debatteren (Debatowanie)

De argumenten (Argumenty)

Het debat (Debata)

De tegenstander (Przeciwnik)

Een argument
weerleggen

(Obalanie argumentu)

Het oneens zijn (Być niezgodnym)

De argumentatie (Argumentacja)

Overtuigen (Przekonywanie)

Argumenteren (Argumentowanie)

1. Obejrzyj wideo i rozpoznaj słownictwo. Następnie odpowiedz na poniższe pytania. 

2. Przeczytaj dialog i odpowiedz na pytania. 
Een internationaal team, onder projectleider Hendrik, overlegt over een nieuw projectplan.
Międzynarodowy zespół, pod kierownictwem Hendrika, omawia nowy plan projektu.

Hendrik : Ik wil morgen met het team over het projectplan
praten. 

(Chcę jutro porozmawiać z zespołem o planie
projektu.)

Roos: Goed idee, maar bedenk eerst sterke
argumenten voor jouw mening. 

(Dobry pomysł, ale najpierw wymyśl mocne
argumenty na poparcie swojej opinii.)

Hendrik : Ik heb mijn plan al uitgelegd. Mijn voorstel is
goedkoper en flexibeler, dat zal ze overtuigen. 

(Już wyjaśniłem mój plan. Moja propozycja jest
tańsza i bardziej elastyczna, to ich przekona.)

Roos: Daar ben ik het niet helemaal mee eens, jouw
plan kost ook veel tijd. 

(Nie zgadzam się z tym całkowicie, twój plan też
zajmuje dużo czasu.)

Hendrik : Ik denk dat ik dat argument morgen kan
weerleggen. 

(Myślę, że jutro uda mi się obalić ten argument.)

Roos: Dat is goed, ik denk zeker dat we een compromis
zullen vinden. 

(To dobrze, myślę, że na pewno znajdziemy
kompromis.)

Hendrik : Ja, soms is een klein compromis beter dan blijven
discussiëren. 

(Tak, czasem mały kompromis jest lepszy niż
ciągłe dyskusje.)

Roos: Ik denk dat het een interessant gesprek wordt. (Myślę, że to będzie interesująca rozmowa.)

3. Wybierz poprawną odpowiedź. 
1. Wat wil Hendrik morgen met het team doen?

(Co Hendrik chce zrobić jutro z zespołem?)

  Een compromis sluiten zonder debat   Een voorstel doen om het project te stoppen 

  Met het team debatteren over het projectplan   Een training volgen over onderhandelingen 
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2. Waar vraagt Roos Hendrik aan te denken voordat hij gaat debatteren?
(O co Roos prosi Hendrika, aby pomyślał przed debatą?)

  Aan het kiezen van een andere datum voor
het debat 

  Aan sterke argumenten voor zijn standpunt 

  Aan de positieve punten van het andere plan   Aan het maken van aantekeningen tijdens de
vergadering 

3. Wat vindt Roos van Hendriks plan?
(Co Roos sądzi o planie Hendrika?)

  Het is goedkoper en flexibeler, maar kost ook
veel tijd 

  Het is de beste oplossing voor het team 

  Het plan hoeft niet besproken te worden   Het is snel en goedkoop, zonder nadelen 
4. Wat denkt Hendrik over het sluiten van een compromis?

(Co Hendrik myśli o zawieraniu kompromisu?)

  Dat alleen zijn voorstel goed is   Dat er geen compromissen mogelijk zijn 

  Dat compromissen onnodig tijd kosten   Dat een klein compromis soms beter is dan
eindeloos discussiëren 

Rozwiązania:

1. Met het team debatteren over het projectplan/Dyskutować z zespołem o planie projektu 2. Aan sterke argumenten voor
zijn standpunt/Mocne argumenty na poparcie swojego stanowiska 3. Het is goedkoper en flexibeler, maar kost ook veel tijd/
Jest tańsze i bardziej elastyczne, ale też zajmuje dużo czasu 4. Dat een klein compromis soms beter is dan eindeloos
discussiëren/Że mały kompromis czasami jest lepszy niż niekończące się dyskusje

4. Odpowiedz na pytania i popraw je z nauczycielem. 
1. Welke argumenten gebruik jij om jouw mening te overtuigen tijdens een debat op het werk?

(Jakie argumenty używasz, aby przekonać innych do swojej opinii podczas debaty w pracy?)

2. Hoe reageer jij als een collega het niet eens is met jouw voorstel tijdens een vergadering?
(Jak reagujesz, gdy kolega nie zgadza się z Twoją propozycją podczas spotkania?)

3. Kun je een situatie beschrijven waarin je een compromis moest sluiten? Wat vond jij daarvan?
(Czy możesz opisać sytuację, w której musiałeś zawrzeć kompromis? Co o tym myślałeś?)

4. Hoe bereid jij je voor op een gesprek waarin je jouw standpunt duidelijk moet uitleggen en
verdedigen?
(Jak przygotowujesz się do rozmowy, podczas której musisz jasno wyjaśnić i obronić swoje stanowisko?)

__________________________________________________________________________________________________________
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