
A2.33.1 Die Unternehmensgründung 
Zakładanie przedsiębiorstwa

 

Eine Gründerin hat zuerst eine App für Schüler und Studenten gemacht. Damit konnten sie
besser die Zeit planen und mehr Freizeit haben. Später gründet sie ein neues
Unternehmen und entwickelt eine Lern‑ App für die Produktion. Das Team arbeitet
remote aus verschiedenen Ländern. Wichtig sind die Ergebnisse und klare Ziele, nicht der
Ort. Für sie ist Unternehmertum ein Mindset: einfach machen.

Założycielka najpierw zrobiła aplikację dla uczniów i studentów. Dzięki temu mogli lepiej planować czas i mieć
więcej wolnego. Później zakłada nowe przedsiębiorstwo i rozwija aplikację edukacyjną dla produkcji. Zespół
pracuje zdalnie z różnych krajów. Ważne są wyniki i jasne cele, a nie miejsce. Dla niej przedsiębiorczość to
mindset: po prostu działać.

1. Wofür war das erste Unternehmen gedacht?

a. Für Mitarbeitende in der Produktion b. Für Schüler und Studenten 

c. Für Sportler im Fitnessstudio d. Für Reisende in Hotels 
2. Wie arbeitet das Team im zweiten Unternehmen?

a. Alle arbeiten nur in Deutschland. b. Alle arbeiten nur am Wochenende. 

c. Alle arbeiten remote aus verschiedenen
Ländern. 

d. Alle arbeiten nur im gleichen Büro. 
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2. Przeczytaj dialog i odpowiedz na pytania. 

Ein Investorentreffen: Daniel stellt seine Idee vor
Spotkanie z inwestorem: Daniel przedstawia swój pomysł

Daniel: Guten Tag, vielen Dank, dass Sie heute Zeit für
mich haben. 

(Dzień dobry, bardzo dziękuję, że mają
Państwo dziś dla mnie czas.)

Andrea: Danke, Daniel. Erzähl bitte kurz: Was genau ist
deine Idee? 

(Dziękuję, Danielu. Opowiedz proszę krótko: na
czym dokładnie polega twój pomysł?) 

Daniel: Ich möchte eine Organizer-App bauen, damit
man seine Zeit besser planen kann. 

(Chcę stworzyć aplikację-organizer, żeby można
było lepiej planować swój czas.) 

Andrea: Klingt interessant. Wer soll die App später
nutzen? 

(Brzmi interesująco. Kto ma później korzystać z tej
aplikacji?) 

Daniel: Vor allem Berufstätige, die ihren Tag effizienter
organisieren wollen. 

(Przede wszystkim osoby pracujące, które chcą
efektywniej organizować swój dzień.) 

Andrea: Klingt gut, aber wie willst du konkret Geld
verdienen? 

(Brzmi dobrze, ale jak konkretnie chcesz zarabiać
pieniądze?) 

Daniel: Firmen sollen Abos bezahlen, damit ihre
Mitarbeiter produktiver werden. 

(Firmy mają płacić abonamenty, żeby ich
pracownicy byli bardziej produktywni.) 

Andrea: Hast du schon genug Kapital? (Czy masz już wystarczająco kapitału?) 
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Daniel: Ich suche gerade Investoren, um die Entwicklung
zu finanzieren. 20.000 Euro wären ein guter
Start. 

(Właśnie szukam inwestorów, żeby sfinansować
rozwój. 20 000 euro byłoby dobrym początkiem.) 

Andrea: Die Konkurrenz ist stark. Warum sollten wir
investieren? 

(Konkurencja jest silna. Dlaczego powinniśmy
zainwestować?) 

Daniel: Unsere App spart Zeit, reduziert Stress und
steigert die Produktivität. Außerdem haben
schon viele Firmen Interesse gezeigt. 

(Nasza aplikacja oszczędza czas, redukuje stres i
zwiększa produktywność. Poza tym wiele firm już
okazało zainteresowanie.) 

Andrea: Und wenn du zu wenige Kunden findest, hast du
einen Plan B? 

(A jeśli znajdziesz zbyt mało klientów, masz plan B?) 

Daniel: Ja. Ich plane zusätzlich, Workshops und Beratung
zu verkaufen. 

(Tak. Planuję dodatkowo sprzedawać warsztaty i
doradztwo.) 

Andrea: Gut. Schick mir bitte die genauen Zahlen, dann
entscheide ich über eine Investition. 

(Dobrze. Wyślij mi proszę dokładne liczby, a wtedy
zdecyduję o inwestycji.) 

1. Womit will Daniel hauptsächlich Geld verdienen?   (Na czym Daniel chce głównie zarabiać?)  

a. Mit einer Buchhaltung für andere
Unternehmen

b. Mit einem Verkauf im Laden

c. Mit einem Kredit von der Bank d. Mit Abos, die Firmen bezahlen
2. Was ist Daniels Plan B, falls es zu wenige Kunden gibt?   (Jaki jest plan B Daniela, jeśli będzie zbyt mało

klientów?)  

a. Er macht die App nur für Studenten b. Er gibt das Projekt sofort auf

c. Er verkauft zusätzlich Workshops und
Beratung

d. Er wird Geschäftspartner in einem anderen
Unternehmen
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