A2.33.1 Die Unternehmensgriindung
Zaktadanie przedsiebiorstwa

Unternehmen und entwickelt eine Lern App fur dle Produktion. Das Team arbeitet
remote aus verschiedenen Landern. Wichtig sind die Ergebnisse und klare Ziele, nicht der
Ort. Fir sie ist Unternehmertum ein Mindset: einfach machen.

Zatozycielka najpierw zrobita aplikacje dla uczniéw i studentéw. Dzieki temu mogli lepiej planowaé czas i mie¢
wiecej wolnego. PéZniej zaktada nowe przedsiebiorstwo i rozwija aplikacje edukacyjnq dla produkcji. Zespot
pracuje zdalnie z réznych krajéw. Wazne sq wyniki i jasne cele, a nie miejsce. Dla niej przedsiebiorczos¢ to
mindset: po prostu dziatac.

1. Wofur war das erste Unternehmen gedacht?

a. Fur Reisende in Hotels

c. FUr Sportler im Fitnessstudio

2. Wie arbeitet das Team im zweiten Unternehmen?

a. Alle arbeiten nur in Deutschland.

c. Alle arbeiten nur am Wochenende.

1-d 2-b

b. Fir Mitarbeitende in der Produktion

d. FUr Schiler und Studenten

b. Alle arbeiten remote aus verschiedenen

Landern.

2. Przeczytaj dialog i odpowiedz na pytania.

Ein Investorentreffen: Daniel stellt seine Idee vor
Spotkanie z inwestorem: Daniel przedstawia swéj pomyst

d. Alle arbeiten nur im gleichen Buro.

Daniel: Guten Tag, vielen Dank, dass Sie heute Zeit fur  (Dzier dobry, bardzo dziekuje, Ze majq
mich haben. Paristwo dzis dla mnie czas.)

Andrea: Danke, Daniel. Erzahl bitte kurz: Was genau ist  (Dzigkuje, Danielu. Opowiedz prosze krétko: na
deine Idee? czym doktadnie polega twdj pomyst?)

Daniel: Ich mochte eine Organizer-App bauen, damit (Chce stworzy¢ aplikacje-organizer, Zzeby mozna
man seine Zeit besser planen kann. bylo lepiej planowac swdj czas.)

Andrea: Klingt interessant. Wer soll die App spater (Brzmi interesujqco. Kto ma pdZniej korzystac z tej
nutzen? aplikagji?)

Daniel: Vor allem Berufstatige, die ihren Tag effizienter  (Przede wszystkim osoby pracujqce, ktdre chcq
organisieren wollen. efektywniej organizowac swdj dzieri.)

Andrea: Klingt gut, aber wie willst du konkret Geld (Brzmi dobrze, ale jak konkretnie chcesz zarabiac
verdienen? pieniqdze?)

Daniel: Firmen sollen Abos bezahlen, damit ihre (Firmy majq ptaci¢c abonamenty, Zeby ich
Mitarbeiter produktiver werden. pracownicy byli bardziej produktywni.)

Andrea: Hast du schon genug Kapital? (Czy masz juz wystarczajqco kapitatu?)
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Daniel:

Andrea:

Daniel:

Andrea:

Daniel:

Andrea:

Ich suche gerade Investoren, um die Entwicklung (Wfasnie szukam inwestoréw, zeby sfinansowac

zu finanzieren. 20.000 Euro waren ein guter
Start.

Die Konkurrenz ist stark. Warum sollten wir
investieren?

Unsere App spart Zeit, reduziert Stress und
steigert die Produktivitat. AuRerdem haben
schon viele Firmen Interesse gezeigt.

rozwdéj. 20 000 euro bytoby dobrym poczgtkiem.)

(Konkurencja jest silna. Dlaczego powinnismy
zainwestowac?)

(Nasza aplikacja oszczedza czas, redukuje stres i
zwieksza produktywnos¢. Poza tym wiele firm juz
okazato zainteresowanie.)

Und wenn du zu wenige Kunden findest, hast du (A jesli znajdziesz zbyt mato klientow, masz plan B?)

einen Plan B?

Ja. Ich plane zusatzlich, Workshops und Beratung (Tak. Planuje dodatkowo sprzedawac warsztaty i

zu verkaufen.

Gut. Schick mir bitte die genauen Zahlen, dann

entscheide ich Uber eine Investition.

doradztwo.)

(Dobrze. Wyslij mi prosze doktadne liczby, a wtedy
zdecyduje o inwestycji.)

1. Womit will Daniel hauptsachlich Geld verdienen? (Na czym Daniel chce gtéwnie zarabiac?)

a. Mit einer Buchhaltung fur andere

Unternehmen

c. Mit einem Kredit von der Bank

2. Was ist Daniels Plan B, falls es zu wenige Kunden gibt?

klientéw?)

a. Er wird Geschéftspartner in einem anderen

Unternehmen

c. Er verkauft zusatzlich Workshops und

Beratung

1-b 2-c

b. Mit Abos, die Firmen bezahlen

d. Mit einem Verkauf im Laden

(Jaki jest plan B Daniela, jesli bedzie zbyt mato

b. Er macht die App nur fir Studenten

d. Er gibt das Projekt sofort auf
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