A2.29.1 Discutere dell'annuncio di vendita
Omodwienie ogtoszenia o sprzedazy

La giornata di un agente immobiliare inizia presto in agenzia. Dopo un breve allenamento,
I'agente fa ricerca per generare contatti e fissare appuntamenti. Prima dell'incontro
prepara la documentazione e la manda al cliente. Se non ci sono visite nel pomeriggio,
continua a lavorare in ufficio fino a tardi. Se il cliente & gia informato, I'appuntamento sara
pit semplice.

Dzieri agenta nieruchomosci zaczyna sie wczesnie w agencji. Po krétkim treningu agent prowadzi research,
aby pozyskiwac¢ kontakty i umawiac spotkania. Przed spotkaniem przygotowuje dokumentacje i wysyta jq
klientowi. Jesli po potudniu nie ma wizyt, kontynuuje prace w biurze do pdézna. Jesli klient jest juz
poinformowany, spotkanie bedzie fatwiejsze.

1. A che ora arriva in agenzia I'agente immobiliare?
a. Alle nove e trenta b. Alle otto e trenta
c. Alle dieci d. Alle sette e trenta
2. Che cosa prepara l'agente prima di incontrare un cliente?

a. Le chiavi di tutte le case b. Un annuncio nuovo per il giornale
c. La documentazione pre-incontro d. Il contratto dal notaio
1-b 2-c

2. Przeczytaj dialog i odpowiedz na pytania.

Due agenti immobiliari discutono un annuncio di vendita
Dwdch agentdéw nieruchomosci omawia ogfoszenie sprzedazy

Carlo: Fabiana, ho preparato I'annuncio per (Fabiana, przygotowatem ogtoszenie

I'appartamento in via Mantova. dotyczqce mieszkania przy ulicy
Mantova.)

Fabiana: Ottimo, Carlo. Fammi vedere. (Swietnie, Carlo. Pokaz mi.)

Carlo:  Eccolo qui: ho parlato con I'architetto e ho fissato (Oto ono: rozmawiatem z architektem i ustalitem
il prezzo a 250 mila euro. cene na 250 tysiecy euro.)

Fabiana: Se abbassiamo un po' il prezzo, sara piu facile (Jesli troche obnizymy cene, tatwiej bedzie je
venderlo. sprzedac.)

Carlo: Si, ma si trova in un buon quartiere. E una casa di (Tak, ale jest w dobrej dzielnicy. To mieszkanie o

100 m?2 con due camere da letto, quindi il prezzo POWierzchni 100 m*z dwiema sypialniami, wiec
& giustificato. cena jest uzasadniona.)

Fabiana: Nel prezzo sono comprese le spese di agenzia?  (Czy w cene sq wliczone koszty agengji?)
Carlo: Si, certo. (Tak, oczywiscie.)

Fabiana: Sarebbe bene aggiungere altre foto per mostrare (Dobrze bytoby dodac wigcej zdjec, zeby pokazac,
che & in buone condizioni. Ze jest w dobrym stanie.)
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Carlo:  Ottima idea! Secondo te dovrei aggiungere anche (Swietny pomys#! jak myslisz, czy powinienem

foto dell'arredamento? dodac tez zdjecia umeblowania?)

Fabiana: Se fossi un cliente, preferirei vedere (Gdybym byta klientkq, wolatabym zobaczy¢
I'appartamento arredato. mieszkanie umeblowane.)

Carlo:  Vabene, grazie per i commenti! Lo modifico e poi (Dobrze, dzieki za uwagi! Poprawie ogtoszenie i
lo pubblico. potem je opublikuje.)

Fabiana: Ottimo, spero che tu riesca a vendere questa (Swietnie, mam nadzieje, Ze uda ci sie szybko
casa presto. sprzedac to mieszkanie.)

1. Qual & il prezzo dell'appartamento nell'annuncio? (Jaka jest cena mieszkania w ogtoszeniu?)

a. 250 mila euro b. 250 euro al mese di affitto
¢. 150 mila euro d. 200 mila euro piu le spese di servizio
2. Che cosa consiglia Fabiana per migliorare I'annuncio? (Co Fabiana radzi, aby poprawic ogtoszenie?)
a. Aumentare il prezzo perché e in un buon b. Aggiungere altre foto, anche dell'arredamento
quartiere
c. Togliere le foto e scrivere solo la superficie d. Dire che I'appartamento non & arredato
1-a 2-b
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