A2.41.1 Negotiation of an offer

Negociagéio de uma oferta

' oy
veces la empresa puede ofrecer retribucién flexible: parte del sueldo es dinero y otra parte [aj¥zgk

son servicios, como seguro médico o guarderia. Algunos beneficios tienen ventaja porque
no pagan impuestos hasta un cierto limite. Asi, aunque el salario bruto baje, el trabajador
puede mantener servicios y pagar menos impuestos al afio.

Na Espanha, muitas pessoas querem expressar sua opinido quando vdo negociar o saldrio. As vezes, a
empresa pode oferecer remuneragdo flexivel: parte do saldrio é dinheiro e outra parte sdo servigos, como
seguro médico ou creche. Alguns beneficios tém vantagem porque ndo pagam impostos até um certo limite.

Assim, embora o saldrio bruto diminua, o trabalhador pode manter os servigos e pagar menos impostos por
ano.

1. ;Qué significa la retribucién flexible?
a. Todo el salario se paga en dinero. b. Una parte del salario es dinero y otra parte
son servicios.
c. El salario neto siempre es mas alto que el d. La empresa solo paga el transporte.
bruto.
2. ;Cual es un ejemplo de servicio en la retribucion flexible?

a. Un préstamo del banco b. Un seguro médico
¢. Un viaje de vacaciones d. Un coche de segunda mano
1-b 2-b

2. Leia o didlogo e responda as perguntas.

Pedro y Maria discuten una propuesta de trabajo y dan su opinién para llegar a un
acuerdo
Pedro e Maria discutem uma proposta de trabalho e déo sua opinido para chegar a um acordo
Pedro: Me dijeron que la oferta incluye una paga extra (Disseram-me que a oferta inclui um
al afio. pagamento extra por ano.)
Maria: Si, aunque no estd del todo asegurada. ¢TU qué (Sim, embora ndo esteja totalmente garantido. O que
opinas? vocé acha?)

Pedro: Creo que deberiamos pedir una confirmacién (Acho que deveriamos pedir uma confirmagdo clara.)

clara.

Maria: Ayer ya preguntamos por un aumentoy la (Ontem jd perguntamos sobre um aumento e a resposta
respuesta no fue convincente. ndo foi convincente.)

Pedro: ;Y si hacemos una contraoferta con (E se fizermos uma contraproposta com condicbes mais
condiciones mas claras? claras?)

Maria: Me parece bien, siempre que sea razonable.  (Acho uma boa ideia, desde que seja razodvel.)
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1. ¢Qué parte de la propuesta acept6 la empresa y fue vista como positiva?

La empresa dijo que quiere ver compromiso
por nuestra parte.

Y yo respondi que nuestro compromiso
depende de lo que nos ofrezcan.

¢Aceptaron alguna parte de nuestra
propuesta?

Si, les gusté la idea del horario flexible. Eso es
positivo.

Perfecto, podemos anotarlo como un avance
en la negociacion.

Aunque no aceptaron el teletrabajo, tampoco
lo rechazaron del todo.

Entonces alin tenemos margen para seguir
negociando.

Ojala que el acuerdo final quede claro y justo.

empresa aceitou e foi vista como positiva?)

a. La paga extra anual

¢. Un aumento de sueldo inmediato

(A empresa disse que quer ver comprometimento da
nossa parte.)

(E eu respondi que o nosso comprometimento depende
do que nos oferecerem.)

(Eles aceitaram alguma parte da nossa proposta?)

(Sim, eles gostaram da ideia do hordrio flexivel. Isso é
positivo.)

(Perfeito, podemos anotar isso como um avan¢o ha
negociagdo.)

(Embora néo tenham aceitado o teletrabalho, também
nédo o rejeitaram totalmente.)

(Entéo ainda temos margem para continuar
negociando.)

(Tomara que o acordo final fique claro e justo.)

(Que parte da proposta a

b. El teletrabajo completo

d. El horario flexible

2. ¢Qué quieren hacer Pedro y Maria para tener mas claridad en la negociacién? (O que Pedro e Maria
querem fazer para ter mais clareza na negocia¢do?)

a. Aceptar todo sin condiciones

¢. Hacer una contraoferta con condiciones mas

claras

1-d 2-c

b. Decir que su compromiso es falso

d. Rechazar la oferta sin hablar mas
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