B1.43.1 C6mo negociar con proveedores
Cémo negociar con proveedores

forma planificada. Muchas compafiias hacen una llamada cada seis meses o una vez al afio Ej;
para hacer balance del trabajo, los precios y el servicio. Luego proponen cambios para el
siguiente afio, buscando un acuerdo ganar-ganar. ;Te importa si revisamos las condiciones y

la politica de precios? Asi se logra mas estabilidad y menos estrés.

To improve a company’s results, it's a good idea to negotiate with suppliers in a planned way. Many
companies make a call every six months or once a year to take stock of the work, the prices, and the service.

Then they propose changes for the following year, looking for a win-win agreement. Do you mind if we review
the conditions and the pricing policy? This way you achieve more stability and less stress.

1. ¢Qué accion se recomienda hacer de forma periddica para mejorar la relaciéon con el proveedor?

a. Cambiar de proveedor en cada entrega de b. Enviar quejas por escrito cada semana

producto

c. Pedir descuentos sin revisar el servicio d. Llamar al proveedor una vez al afio o cada seis
meses

2. ;Qué se revisa principalmente durante la llamada con el proveedor?
a. El trabajo, los precios y el servicio b. El tipo de cambio y los aranceles
internacionales

c. Solo la logistica y las entregas de producto d. Unicamente el contrato y la forma de pago
1-d 2-a

2. You need to finance a purchase and you want to compare two loan options to negotiate
the cost and the term with the seller.

Task: Compara dos simulaciones cambiando importe y plazo; anota la cuota mensual y el total a
devolver y explica qué opcidn elegirias y por qué.
URL: Usar el simulador de préstamos personales de BBVA

Use in your answer: cuota mensual / TIN / TAE / comisién de apertura / total a devolver / plazo
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https://app.colanguage.com/spanish/dialogues/negocios-y-negociacion
https://app.colanguage.com/spanish/dialogues/negocios-y-negociacion#exercise-1
https://www.bbva.es/personas/productos/prestamos/simulador-prestamos-personales.html?utm_source=chatgpt.com

